Gazdasági integrációk

1.előadás (2003. szeptember 15.)

A gazdasági integráció fogalma. A nemzetközi integráció elméleti kérdései.

Plusz információt ld. www.wto.org
· ma a világon 130 db integrációs szervezet létezik

· hogy lehet ilyen sok?

· kb. a 2/3-a csak papíron létezik, és csupán az 1/3-a létezik a valóságban (ezt az 1/3 részt képező integrációs szervezetek tudnak eredményt felmutatni)

· az számít hivatalos gazdasági integrációnak, amit a WTO is jegyez

· a klasszikus gazdasági integrációs elméleteket az ’50-es években dolgozták ki, de ezeket egyedüliként csak az EU tudta megvalósítani (az integrációk klasszikus elmélete inkább a ’70-es évektől datálódik, ekkor kezdődött a nemzetgazdaságok közötti kereskedelem → ez árukereskedelmet jelent, ahol konkrétan megmondható, hogy mennyi árucikket szállítottak le egymásnak → a cél a területi egység létrehozása volt, mivel minél nagyobb a területi egység, annál jobban funkcionál)
· ’90-es évek: új regionalizmus fogalma

· a mai cél az, hogy sikeresek legyenek az egyes államok (illetve gazdasági integrációs szervezetek) a világgazdaságban

· a gazdasági integráció alapját két ország közös kereskedelmének kitüntetett szerepe képezi

· a gazdasági integrációk sohasem gazdasági szervezetek; sok esetben politikai okai vannak a gazdasági szerződéseknek ( a kis országok erre jobban rá vannak szorulva, így tudják megerősíteni politikai szuverenitásukat 

· a klasszikus elképzelés szerint a kereskedelem elősegíti az országok gazdasági fejlődését, növeli az átlagpolgárok jóléti szintjét; a kereskedelemelmélet két előnyre vezethető vissza:

1. abszolút előny:

· vagy van egy adott feltétel, vagy nincs

· pl.: az az ország tud eladni banánt, amely ország banánt tud termelni

· ennél a fajta előnynél különös hangsúlyt kell fektetni a gazdasági fejlettségre is

2. komporatív előny:

· relatív hatékonyság elmélete (azért relatív, mert zárt rendszert vizsgálunk)

· milyen tényezőkre vezethető vissza az, hogy adott ország milyen cikkeket állít elő

· minden esetben két országról és két árucikkről van szó; zárt egységet vizsgálunk, ahol kizárjuk a munkaerő és a tőke szabad áramlását

· pl.: Japán és Vietnám vizsgálata, ahol a vizsgálat tárgyai a textilipari illetve az elektromos cikkek

· Japán elektromos cikkeket állít elő és textilipari cikkeket importál, ezzel szemben Vietnám textilipari cikkeket állít elő és elektromos cikkeket importál

· Japán: drága az elektromos cikkek előállítása (drága technológia és munkaerő), de magas színvonalú a gyártás, ezért a világpiacon magas áron értékesített cikkekre is nagy a kereslet; textilipari cikket ugyanakkor már nem éri meg Japánnak előállítania, mert igen drága a japán munkaerő és csak drágán tudná értékesíteni a piacon, úgy pedig már nem lenne rá túl nagy a kereslet

· Vietnám: olcsó a helyi munkaerő, ezért gazdaságosan tud előállítani textilipari cikkeket, és viszonylag alacsony áron tudja értékesíteni a világpiacon, emiatt nagy a kereslet (és így továbbra is gazdaságos marad); ezzel szemben elektromos cikkekkel nem állná meg a helyét a világpiacon Vietnám, mert bár olcsó munkaereje van, a drága technológia igencsak megemelné a költségeket, arról nem is beszélve, hogy míg a japán elektronikai cikkek évtizedek alatt kiharcolták maguknak az elismerést, addig a vietnámiak nem rendelkeznek nagy hagyományokkal e téren, s biztos nem tudnák sokáig tartani az árszínvonalat

· a világ már túljutott ezen; a komporatív előny az ’50-es évektől a ’70-es évekig volt mérvadó

· ’70-es évektől nyersanyagintenzív (nyersanyagcentrikus) világgazdaságról beszélünk, ez lesz a domináns felfogás

· szabadkereskedelem ↔ protekcionizmus

· szabadkereskedelem – két előny: abszolút és komporatív

· protekcionizmus: valamilyen politikai megfontolás alapján beleszól az állam a kereskedelembe (ehhez a következő eszközöket alkalmazzák: teljes vagy részleges vám, kvóta, embargó)
· ’73, ’79: kőolajárak növelése ( világméretű inflációt vált ki

· ’82-től ún. tőke- és technológiaintenzív gazdaságról beszélünk

· minden új szintre helyeződött

· az országok már nem zárt nemzetgazdaságok

· jelenleg a nemzetközi kereskedelem 2/3-át transznacionális vállalatok bonyolítják le ( ennek 1/3 részét pedig intrafirm (vállalatok közötti) kereskedelem teszi ki

· a nemzetközi kereskedelem 20-25%-a szolgáltatáskereskedelemnek minősül (pl. licenszdíj)

· Miért pont 1982 a fordulópont?

· két dologra vezethető vissza, melyek szorosan összefüggnek:

1. visszaesett a fejlett ipari országok GDP-je (világméretű recesszió)

· a fejlődő országokat válságba sodorta, megszűnt sok (fejlődő országok közötti) gazdasági integráció

· fajlagos nyersanyag- és energiahordozó-csökkentő politika bevezetése

· emiatt nyersanyagtúlkínálat lett a piacon (’82-re)

· ’82-re kialakult az új gazdaság, ahol már a nyersanyagvevők vannak domináns szerepben

2. az informatikai forradalom kirobbanása

· helyszín: az IBM központja, New Jersey

· nem bíznak a személyi számítógépek jövőjében (a belső vállalati szakzsargonban csak „kis korcsoknak” hívják ezeket)

· addig késlekedtek az IBM-nél, hogy  agyártás előtt már csak 6 hónap maradt a programnyelv megírására, s ilyen rövid határidőre csupán a frissen alapított Microsoft vállalta a munkát (így született a DOS), amely cég egyik alapítótagja Bill Gates ( tulajdonképpen ez indította el az informatikai forradalmat

· a „forradalom” következményei az automatizált gyártósorok, valamint az idő előrehaladtával a tőke- és technológiaalapú társadalom

· fontos hangsúlyt kapott a K+F, azaz a kutatás és fejlesztés

· az USA költségvetésének 4-4,5%-át költi K+F-re, Magyarország esetében ez az érték 0,4% körül van

· megemlítendő következmény az is, hogy a termelés ma már világszinten van megszervezve

· pl. az Intel kihelyezi a gyártást Európába, valamint ázsiai országokba

· megváltozott a klasszikus áruszerkezeti kép is ( gyakorlatilag követhetetlen

· minden vállalati szintre helyeződött át, s ez új gondolatmódot igényelt

· intra-industry kereskedelem

· pl. az Intel legyártja a processzort Malajziában, Vietnámban továbbhegeszti, Laoszban pedig beszereli a gépbe

· ( nem zártak a nemzetgazdaságok!! ( ehhez új elméletre van szükség

· sokáig nem született új elmélet, sokak szerint nincs is rá szükség

· területi egységek kérdése

· a területi egység lehet virtuális is ( saját műholdas kapcsolat a központ és a leányvállalat között

· a gazdasági integráció lépcsőfokai:

· bilaterális (kétoldalú) kereskedelmi megállapodás (eseti megállapodás)
· egy konkrét árucikkről van szó

· pl. cseh sör behozatala Magyarországba

· szabadkereskedelmi övezet

· mindenki olyan vámpolitikát alkalmaz, amilyet akar

· úgy működik, ahogy a gazdaság magától diktálja, ha beavatkoznak, akkor protekcionizmusról beszélünk ( ez szabja meg az integráció lépcsőfokait)

· több cikk, vámok létrehozása

· vám: a hazai termelők védelme az importált cikkek ellenében

· kvóta: egy adott cikk mennyiségi korlátozása

· pl. cseh sör mennyiségi korlátozása a magyar söripart védendő

· pl. az USA korlátozza a japán autók bevitelét

· (vám, kvóta ( protekcionizmus: beavatkozás mások gazdaságába)

· vámunió

· ha egységes vámpolitikát alkalmaznak az adott országok kifelé

· közös piac

· a piac liberalizációjáról van szó

· egységes szabályozási elv

· egységes területi egység

· gazdasági unió

· ezen  a szinten a gazdaságpolitikát is egyeztetik a résztvevők

· monetáris unió

· közös pénz

· itt tart ma az EU

· a többi gazdasági együttműködés maximum a vámunióig jutott

· politikai unió

· politikai integráció

2. előadás (2003. szeptember 22.)

Globális és regionális tendenciák a világgazdaságban

· a WTO rendszeresen ülésezik, céljai:

· szabad kereskedelem visszaállítása

· a szabad kereskedelem gyakorlatilag csak a közgazdászok fejében létezik

· ha megvalósulna a szabad kereskedelem az egész világon, akkor minden ország profitálni tudna

· a szabad kereskedelem két előnnyel rendelkezik: abszolút és komporatív előny (ld. 1. előadás)

· a szabad kereskedelem szöges ellentéte a protekcionizmus

· a protekcionizmus tönkreteszi a mezőgazdasági kereskedelmet és ezzel még jobban leszakítja a fejlődő országokat

· világméretű akadályok elhárítása

· csökkenteni az Észak-Dél fejlettségi ellentétet

· a világon mindenható lesz a globális világpiac (’90-es évektől)
· a globális világpiacnak új előnyt teremtett a két előző helyett, ez a kompetitív előny:

· egy dolog a világpiaci sikeresség, és egy másik dolog, hogy ezt hogyan lehet elérni helyi szinten

· új regionalizmus fogalma: eszmerendszere azt mondja ki, hogy egy 1 cél van: a nemzetgazdaságok globális világpiaci sikeresség (éppen emiatt bőven elég, ha az integrációk megmaradnak a szabadkereskedelmi övezetek szintjén)
· regionalizáció ( térségi felosztás

· regionalizmus ( tényleges folyamat; bizonyos gazdasági fejlődés révén összefüggő térségek jönnek létre

· centrum-periféria viszony

· minden centrumhoz tartozik egy periféria-térség

· ez egy instabil rendszer

· pl.: USA (centrum) –Dél-Amerika (periféria),    Európa (centrum) – Afrika (periféria),      Japán (centrum) – DK-Ázsia (periféria)

· ma már egyre kevésbé ilyen egyértelmű, hiszen egyre inkább elmosódnak a határok ( éppen ezért át kellene értelmezni a centrum-periféria viszony kérdését, létjogosultságát

· pl. Szaúd-Arábia kinek a perifériája? Az USA-nak, Európának vagy esetleg a fejlett ázsiai térségnek?

· minden az állandó változás (fluktuáció) állapotában van

· a WTO statisztikái

· ld. órán kiadott melléklet

· a világ össz GDP értéke (?) 2001-ben 31 mrd. USD volt, árukereskedelem ugyanebben az évben 6 mrd. USD, a szolgáltatás kereskedelem pedig 1,5 mrd. USD-t tett ki

· export koefficiens:

· megmutatja, hogy: 1., az árukereskedelem hány százaléka a világ GDP-jének azaz 2., az összes GDP-nek hány százaléka realizálódik az áruexporton keresztül

· értéke a ’70-es évektől kezdve stagnál, átlagos értéke 20-22%

· Magyarország átlagos export koefficiense 35%

· Szingapúré 300% (azért ilyen magas, mert azt is eladják, amit nem ott állítanak elő ( reexport = közvetítő kereskedelem)

· azt is megmutatja ez a mutató, hogy mennyire kitett (érzékeny) az adott nemzetgazdaság az exportra

· szolgáltatás kereskedelem

· Mi számít szolgáltatásnak? Minden, ami átlépi az országhatárt.

· pl. ha a 4. félévet Londonban végezzük és ott fizetünk az ottani egyetemnek, akkor az szolgáltatás kereskedelemnek minősül

· pl. licenszdíj, szakértői díj külföldön

· statisztikailag nehezen megfogható fogalom és nagyon alábecsült

· az USA GDP-jének 80%-át teszi ki

· (Magyarországon a GDP 80%-át az itt lévő külföldi vállalatok állítják elő)

· világátlag: bizonyítottan 20%, ennél persze biztos több

· külkereskedelmi mátrix (ld. 1. lap a mellékletben)

· a globális világgazdaság térségi szintjei, a WTO csoportosítása

· Észak-Amerika: Kanada, USA

· Latin Amerika: Mexikó + a tőle délre lévő államok

· Nyugat-Európa: Európai Unió + a fejlett, földrajzilag nyugat-európai államok

· Közép- és Kelet-Európa: a földrajzi értelemben vett Közép- és Kelet-Európa + Balti-államok + FÁK + Törökország

· Afrika: a földrajzi értelemben vett Afrika

· Közel-Kelet: a közel-keleti országok tartoznak ide (az észak-afrikai országok kivételével – így pl. Egyiptom is Afrikához tartozik), Irán is ide tartozik (( létre kellene hozni egy Közép-Ázsia nevű csoportot)

· Ázsia: Ázsia + Ausztrália + Óceánia

· intraregionális kereskedelem: (régión beüli kereskedelem) pl. Észak-Amerika kereskedelmének hány százaléka bonyolódik le az észak-amerikai térségen belül

· interregionális kereskedelem: (régiókon átnyúló, régiók közti kereskedelem) pl. Észak-Amerika kereskedelmének hány százaléka bonyolódik le az észak-amerikai térségen kívül

·  az egyes külkereskedelmi arányok hogy részesülnek a világkereskedelemből? (ld. 3. lap a mellékletben)

· a nemzetközi kereskedelem 28%-a Nyugat-Európán belül bonyolódik le

· a nemzetközi kereskedelem egyre inkább Ázsia felé „tolódik el”

· fontos a Kanada és az USA közti kereskedelem (intrareg. keresk.)

· igen jelentős az ázsiai térség exportja Észak-Amerikába

· a nemzetközi kereskedelem 2/3-át az EU, Észak-Amerika és az ázsiai térség szabja meg

· Globál Triád: Nyugat-Európa, Észak-Amerika, Ázsia (Japán, Ausztrália, „Kis-Tigrisek”

· az afrikai térség kereskedelme jelentéktelen

· az intra- és interregionális kereskedelem hány százaléka az összes árukereskedelemnek? (ld. 2. lap a mellékletben)

· viszonyítási alap az észak-amerikai gazdaság erőtere

· Észak-Amerika: az észak amerikai kereskedelmi forgalomnak 40%-át egymás között bonyolítja le a két ország (USA és Kanada)

· Észak-Amerika a csendes-óceáni térség felé nyit gazdaságilag (politikailag az EU és a NATO felé)

· NAFTA: Kanada, USA, Mexikó

· Gazdaságilag Latin-Amerika felé nyit

· MERCOSUR: dél-amerikai közös piac = Brazília regionális szerepkörének bővítése

· EU: kereskedelmének 2/3-a intraregionális kereskedelem

· Közép- és Kelet-Európa: kereskedelmének 2/3-át Nyugat-Európával bonyolítja le; az intraregionális kereskedelem az összkereskedelmének 27%-át teszi ki

· Afrika: 3 részre osztható:

· Nyugat-Afrika:

· Nigéria: kőolajat exportál az USA-ba

· Libéria: ő is USA-érdekszféra

· Szenegál, Gambia: USA-érdekszféra

· Kelet-Afrika:

· indiai-óceáni megállapodás

· kelet felé akarnak kereskedni

· Land-locked országok:

· szárazfölddel körbevett  közép-afrikai országok

· = Száhel-övezet

· megmaradnak az EU erőterében – mert másnak nem kell

· Közel-Kelet: az összes exportjának szinte fele Ázsiába irányul

· pl. kőolaj Szingapúrba, Hongkongba

· Mackinder: „Aki uralja a szívtájékot, az uralja az egész világot.” ( Heartland = szívtájék = Közép-Ázsia

· „emiatt” fontos a Közel-Kelet és Közép-Ázsia az USA-nak

· Ázsia: kereskedelmének szinte 50%-át intraregionális kereskedelemmel bonyolítja le

· második legfontosabb partnere az USA

· Japán: külkereskedelmi forgalom helyett befektetett tőke alapján kell vizsgálni

· hogyan alakul a szolgáltatás-kereskedelem? (ld. 4. lap a mellékletben)

· összesen 1500 mrd. USD (2001-ben)

· 1. USA: 263 mrd. USD

· a világ össz. szolgáltatás kereskedelmének

· K+F beruházások 60%-a jut az USA-ra

· 2. Nagy-Britannia: 108 mrd. USD

· 3. Franciaország, Németország: 80-80 mrd. USD

· 4. Japán: 64 mrd. USD

· India: 1,4%-át teszi ki az éves, egész világra vetített szolgáltatás kereskedelem értékének

· USA befektetése Indiában: Indiával szoftvert „exportáltatnak” a világba

· az indiai bér 1/4-e az amerikai béreknek

· Jó-e az, hogy a világ alapvető (kereskedelmi) forgalmát az egymás közötti kereskedelmek alapján vizsgáljuk meg? Leírható-e a világ a nemzetközi kereskedelem révén?

· a világ legfontosabb tendenciái (évi átlagos növekedési ütemek, 1980-96)

· GDP: 2,5%-kal nő évi átlagban

· nemzetközi kereskedelem: 5%

· működőtőke befektetés: 7-7,5%

· banki hitelezés: 8%

· valutaforgalom: 25%

· nemzetközi értékpapír-kereskedelem: 25%

· az utóbbi időben egyre inkább kérdőjelezik meg a klasszikus kereskedelmi modellek/elképzelések/rendszerek fogalmait

3. előadás (2003. szeptember 29.)
Nemzetközi kereskedelem és a nemzetközi működőtőke-befektetések összefüggései

· a nemzetközi termelés átrendezi a gazdasági világot ( monetáris világ kialakulása (a pénzügyi folyamatok fognak megszabni mindent)

· a komporatív előny helyét átveszi a kompetitív előny

· ez a transznacionális vállalatoknak köszönhető

· transznacionális vállalat = Transnational Corporation = TNC

· az egyik országban található az anyavállalat és egy másik országban van a leányvállalat

· vita folyik az elnevezések körül

· kérdés a részleges tulajdonság (jelenleg 10% az alsó határ)

· a KSH szerint Magyarországon 32ezer külföldi tulajdonú vállalat van

· 2001-ben 65ezer transznacionális vállalat volt és 850ezer külföldi (tulajdonban lévő) leányvállalat – a mi számítási rendszerünk szerint

· Global 500: a Fortune c. újság listája, amelyen a világ 500 legnagyobb vállalata szerepel (de van köztük olyan, amelyik nem TNC, mint pl. az amerikai posta, vagy a Bank of China – bár ez utóbbi mostanában Kelet-Európa felé nyit)

· UN UNCTAD

· World Investment Report (http://www.unctad.org/wir)

· a működőtőke-befektetéseket vizsgálja 

· tőke: amikor tulajdonosa számára ismételten nyereséget biztosít anélkül, hogy vele közvetlenül munkát végezne

· a nemzetközi tőkeáramlások 2 fő csoportja:

1. nemzetközi működőtőke-befektetések (ld. 4. előadás)

· a profit lesz a haszon

2. pénzügyi átutalások

a) bankhitelezés

· napi adatok világában él, ezek a meghatározóak

· világszinten évente 6 billió dollárt mozgatnak meg így (becslés)

b) nemzetközi értékpapír-kereskedelem

· nemzetközi részvénykereskedelem

· ebben az esetben gyakorolhatjuk a tulajdonosi jogainkat is

· nemzetközi kötvénykereskedelem

c) spekuláció (rövid lejáratú valutaügyletek) ~ valutakereskedelem
· napi értéke világszinten 700 milliárd és 1,5 billiárd USD között van (Magyarország éves GDP-je 50 milliárd USD)

· az esetek 80%-ában USD-ra spekulálnak

· ma egy vállalat értékét az alapján adják meg, hogy hogy állnak a részvényei (nem pedig az áru minősége alapján)

· shareholder value: a részvényeseknek kiosztott osztalék

· kockázati tőkéjű befektetés: rövid távú befektetés, ami segítségével nagy bevételre tesznek szert

· FDI = Foreign Direct Investment

· flow (éves szintű adat)

· inflow: működőtőke-import

· pl. egy év alatt Magyarországra mekkora összegű működőtőke érkezett

· outflow: működőtőke-export

· pl. egy év alatt Franciaország mekkora működőtőkét vitt ki külföldre

· stock (mekkora a már meglévő működőtőke értéke)

· inward: pl. Mo-on mennyi a felhalmozott külföldi működőtőke
· outward: pl. az USA mennyi külföldi működőtőke-értéket halmozott fel a világban:

	(milliárd USD)
	1982
	1990
	2002

	FDI inflows
	59
	209
	651

	FDI outflows
	28
	242
	647

	FDI inward stocks
	802
	1954
	7123

	FDI outward stocks
	595
	1763
	6866

	GDP (éves/világ)
	10805
	21672
	32227

	külföldi vállalatok eladási értéke
	2737
	5675
	17685

	külföldi vállalatok által lebonyolított exportérték
	722
	1197
	2613


· iparágon belüli kereskedelem

· intra-industris (az elektronikai iparág sajátossága)
· iparágon belüli kereskedelem

· egy adott iparágon belül a különböző iparcikkeket más-más országban állítják elő

· 60-70%-a az összes kereskedelemnek

· intra-firm kereskedelem

· vállalaton belüli kereskedelem

· a nemzetközi kereskedelem 30%-át teszi ki

· leányvállalat és anyavállalat között

· leányvállalat és leányvállalat között

· az intrafirm kereskedelem ne a világpiaci árak alapján működik, hanem a transfer pricing (vállalaton belüli elszámolási rendszer) alapján

· egy vállalaton belüli döntés következménye

· ki tudják játszani az egyes államok adózási rendszereit

· a nemzetközi kereskedelem 2/3-át a transznacionális vállalatok bonyolítják le

· a transznacionális vállalatok termelési egységeinek lehetséges térbeli szerveződései

1. globálisan koncentrált termelés:
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2. a fogadóbázis piacára irányuló termelés:
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· ha drága a vám, építeni kell egy leányvállalatot, és az legyártja a fogadóország piacára a cikkeket

· a ’70-es években bevett formula volt

· stand by alone = saját lábon álló leányvállalat

3. termékspecializáció a globális és/vagy a regionális piacra:

· ha már valamennyire sikeres a vállalat
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4. a transznacionális vertikális integráció:
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· kialakul az iparágon belüli és a vállalaton belüli kereskedelem

· térben nehezen nyomon követhető

· vagy országról országra jár egy termék, s mindenhol hozzászerelnek valamit, vagy pedig a különböző országokból származó alkatrészekből egyetlen országban szerelik össze az árut

· off-shore területek

· nem, vagy alig fizetnek az itt lévő vállalatok adót

· (eredetileg ez egy hajózási kifejezés volt: az off-shore parttól távolit, parton kívülit jelentett)

· pl. így lett Nauru a világ egyik legnagyobb pénzügyi központja

· első számú partnere Oroszország (maffia…)

· gyakorlatilag az off-shore területek a pénzmosás fő színhelyei

· a kormányzat nem ellenőrzi ezeket a területeket, mivel lemondott ezen jogáról

· másik példa a Kajmán-szigetek

· itt sokáig fejadó volt, amit a 15 és 45 év közötti férfiaknak kellett fizetniük, de nemrég ezt is eltörölték

4. előadás (2003. október 6.)

Az FDI elmélete és gyakorlata

· Nemzetközi tőkeáramlások:

1) FDI

· közvetlen termelés

· ezáltal tulajdonosi jogokhoz jut a befektető

· ≈ működőtőke-beruházás (működő, mert a termelésben működik)

· 10%<

2) Pénzügyi átutalások

· banki hitelezések

· értékpapírkereskedelem

· spekulációs ügyletek
· A befektetés 2 fajtája:

· Zöldmezős befektetés

· a befektető új vállalatot alapít, s ő is építi ki az infrastruktúrát hozzá

· pl. a magyarországi Suzuki gyár → a helyén addig nem volt semmi

· M+A (=barnamezős beruházás)

· vállalati felvásárlások és fúziók

· pl. Sony Ericsson

· Az FDI mutatói:

· FDI outward stock: megmutatja, hogy egy ország mennyi tőkét halmozott fel külföldön

· FDI inward stock: megmutatja, hogy egy országban mennyi külföldi tőkét halmoztak fel

· FDI outflow stock: megmutatja, hogy egy ország mennyi tőkét halmozott fel külföldön egy év alatt (az FDI outward stock éves adata)

· FDI inflow stock: megmutatja, hogy egy országban mennyi külföldi tőkét halmoztak fel egy év alatt (az FDI inward stock éves adata)

· ( egy új típusú integráció kezd kialakulni

· az FDI érték minden más mutatónál (beleértve a különböző GDP-mutatókat is) gyorsabban nő

· Mi motivál?

· Vernon-féle életciklusgörbe (egy bizonyos termékre vonatkozik és vállalati szint felől közelíti meg): (az eladási görbe lesz fontos)
	
	kezdeti szakasz
	növekedési szakasz
	érettségi szakasz
	visszaeséséi szakasz
	elavulási szakasz

	eladási mennyiség
	
	
	
	
	


· a kezdeti szakaszban tőke és K+F kell elsősorban egy termék kifejlesztéséhez

· az USA ezek miatt tökéletes helyszín egy termékcikk kifejlesztéséhez és kezdeti árusításához

· a növekedési szakaszban kihelyezik az adott cikk termelését, ilyenkor általában egy fejlett országot választanak (pl. Kanada)

· az érettségi szakaszban már a fejlődő országban is szépen folyik a termelés, olyannyira, hogy a termelést elkezdik a fejlődő országokban is (pl. Mo.)
· a visszaeséséi szakaszban a termelés már csak a fejlődő országokban folyik, mivel a fejlett országokban már nem igazán gazdaságos a termelés (helyi piac keresletének csökkenése az adott termék iránt)

· az elavulási szakaszban már a fejlődő országokban is csökken a kereslet
· a külföldön befektetett tőke (outward stock) 90%-a fejlett országokból származik

· a világ vezető tőke-befektető országainak változó szerepe (az összes FDI outward stock %-ban) – a sorrend az 1990-es adatokat tükrözi:
	A világ vezető tőke-befektető országainak változó szerepe (az összes FDI outward stock %-ban)

	
	1960
	1975
	1985
	1990
	1995
	2000

	USA
	47,1
	44
	35,5
	25,1
	24,3
	20,8

	Nagy-Br.
	18,3
	13,1
	14,2
	13,4
	10,6
	15,1

	Japán
	0,7
	5,7
	6,2
	11,7
	8,3
	4,7

	Németország
	1,2
	6,5
	8,5
	8,6
	9
	7,4

	Franciaország
	6,1
	3,8
	5,2
	7
	7,2
	8,3

	Hollandia
	10,3
	7,1
	6,8
	6
	5,8
	5,5

	Kanada
	
	
	
	
	
	

	Svájc
	
	
	
	
	
	

	Olaszország
	
	
	
	
	
	

	Svédország
	
	
	
	
	
	


· ez a 10 ország adja az összérték 75%-át

· a következő országokban a legnagyobb a külföldi befektetések értéke: Hongkong, Szingapúr, Tajvan, Kína, Malajzia, Brazília és Dél-Korea

· Honnan hová?

· az összes beáramló tőkének 2/3-a a fejlett országokba koncentrálódik
· a világ legnagyobb célterülete az USA (és innen is megy ki a legnagyobb befektetés)

· van, hogy egy ország esetében nagyobb az egyik érték
· ahol a beáramló tőke nagyobb: Kína, NIC (= újonnan iparosodott országok, pl. a „kis tigrisek”), Mexikó, Brazília

· ahol a külföldön befektetett tőke nagyobb: Nagy-Britannia, Japán

· Oroszország esetében mindkét érték meglepően kicsi, ennek oka a politikai bizonytalanságban keresendő

· Magyarország: az inward stock meghaladja a 20 millió USD-t

· elvesztettük vezető szerepünket az utóbbi időben, és mind Csehország, mind Lengyelország megelőz minket (ez a növekedés intenzitását mutatja, tehát azt jelenti, hogy a magyar gazdaság fejlődése lelassult, nem pedig azt, hogy romlott; a cseh gazdaság egyrészt jobban áll, másrészt náluk most indult be a második privatizációs hullám, ami sokat javít a gazdasági mutatóikon; a lengyel gazdaság is le van maradva a miénktől, ők még csak most „ébredeznek”)

· a helyzetünk még mindig meghatározó a térségben

· Afrikában Egyiptom, Nigéria, Dél-Afrika a legjelentősebbek

· a külföldi működőtőke-állomány koncentrációja a fejlődő országokban:

· a legjelentősebb Hongkong:

· FDI stock értéke: 469,776 milliárd USD

· az összes fejlődő ország értékének 23,7%-a

· még jelentősek: Kína, Brazília, Mexikó, Szingapúr, Argentína, India, Malajzia, Dél-Korea (Hongkonggal együtt ők adják az összes fejlődő ország értékének 73,9%-át)

· Magyarországon az FDI inward stock értéke a GDP %-ában: 38,2

· FDI a gyakorlatban

· a Magyarországra érkező külföldi működőtőke-befektetések alakulása a tulajdonosi részesedés és a tulajdonosi hitel alapján (táblázat)

· KSH: csak a tulajdonosi részesedést nézi

· MNB: mindkét mutatót nézi

· a tulajdonosi hitel, vagyis a vállalaton belüli hitelezés nehezen kimutatható tőkeáramlás, íme egy példa:

· van egy anyavállalat, ennek van egy leányvállalata

· ez a leányvállalat fel szeretne vásárolni egy kisebb vállalatot, ehhez azonban nincs elég pénze → az anyavállalat hajlandó finanszírozni a befektetést, így a leányvállalatnak lesz egy leányvállalata

· a vásárláshoz szükséges pénz azonban nem kimutatható, ha csak a tulajdonosi részesedést vizsgáljuk, ugyanis vállalaton belül történt a tőke áramlása (és nem vállalatok között)

· a vállalaton belüli hitelezés egyre nagyobb teret nyer a gazdaságban → Magyarországon  2001-ben már a fele volt a külföldi működőtőke-befektetéseknek

· Az FDI 3 része:

1) tulajdonosi részesedés (equity capital)
2) tulajdonosi hitel (intra-company loan)
3) profitreinvesztáció (arról szól, hogy a profitot hova fektetjük be) ~ reinvested profit
· utóbbi kettőt ritkán veszik figyelembe, pedig nagyon fontos komponensek

· az FDI-nél csak a tendenciákat kell megtanulni!!

5. előadás (2003. október 13.)
A TNC-k (Transnational Corporation)

· kb. 63 ezer TNC van a világon és 690 ezer leányvállalat

· minden vállalatnak átlagosan kb. 10 leányvállalata van

· a leányvállalatok 1/3-a Kínában, 1/3-a Európa keleti felében és további jelentős hányada DK-Ázsiában van
· definíció: TNC = az anyavállalatnak legalább 1 országban van 1 leányvállalata

· TNC ≠ multinacionális vállalat

· jellemzés:

· termelés feletti ellenőrzési joggal rendelkezik 1-nél több országra

· kihasználja a régiók közti különbségeket

· nagy földrajzi flexibilitással rendelkeznek, tehát globálisan mérlegelik a lokális forrásokat (költség minimumra és profit maximumra törekednek)

· külső-belső hálózatuk van

· rugalmasak

· piacuk a világ(piac)

· a TNC-k befektetési szempontjai (forrás: Simai-Gál, 2000) /elég csak az első négyet tudni/

1. A piac bővülése

2. A piac nagysága

3. Profitkilátások

4. Politikai és társadalmi biztonság

5. Jogi és szabályozási környezet

6. A munkaerő minősége

7. Az üzleti infrastruktúra minősége és az üzleti környezet

8. Az emberi és pénzügyi erőforrásokhoz való hozzájutás

9. Bérköltségek

10. K+F források és képességek

11. Az állami kereskedelempolitika jellege

12. A nyersanyagforrások közelsége és hozzáférhetősége

· A TNC-k fejlődésének modellje:
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· példa erre: a BASF telephelyhálózata

· 3 szinten szerveződik:

· integrált termelés

· termelés

· értékesítés

· jelölések:

· AV (anyavállalat) = HQ (headquarter)

· irányítási központ

· egy vállalat pl. azért német, mert a HQ-ja Németországban van

· Reg. HQ = regionális headquarter

· az adott régióban ő a felelős az irányításért

· ő határozza meg a regionális stratégiát

· = „regionális ablak”

· a regionális HQ-k többsége a nagy Triád valamelyikében található (Tokió, New York, London a legerősebbek)

· U = unit



[image: image7]
· a központi és regionális „HQ”-k, mint a globális világ stratégiai földrajzi helyei = a legfontosabb telepítő tényezők:

· 1. a stratégiai földrajzi helyzet

· gazdasági, politikai, történelmi múlt

· kedvező közlekedésföldrajzi helyzet

· elérhetőség a virtuális térben

· 2. milyen minőségű üzleti központ

· a már meglévő szolgáltatási tevékenységek színvonala

· megfelelő képzettségű munkaerő

· 3. területi agglomerálódási folyamatok

· az ún. „face-to-face” kontaktus

· térbeli koncentráció és dekoncentráció

· a világ legjobb üzleti központjai:

· Európa: 1.London, 2.Amszterdam, 3.Budapest, 4.München, 5.Stockholm

· Észak-Amerika: 1.Dallas, 2.San Jose

· Latin-Amerika: 1.Monterrey, 2.Mexikó City

· Ázsia: 1.Szingapúr, 2.Sydney

· K+F → ez határozza meg leginkább a vállalat jövőbeni sikerességét

· 1.,alapkutatás – stratégiai jelentőségű

· 2., termékfejlesztés, design

· 3., adaptáció (ezt már gyakran kiviszik az országból)

· a kutatás jelentősége az alapkutatástól az adaptáció felé csökken

· A Fortune nevű amerikai üzleti lap évente leközli a világ 500 legnagyobb vállalatát
· jövedelem alapján rangsorolnak, de látható a rangsor a többi szempont szerint is:
· profit

· vállalatérték

· részvényeseknek osztott osztalék nagysága

· dolgozók száma

· a 3 vezető centrumtérség világgazdasági helyzete 1999-ben:

	A nemzetállamok értékei GNP-ben és %-ban (1999)

	
	GNP
	%

	USA
	8351
	28,5

	EU
	8212
	28,1

	Japán
	4079
	14

	többiek
	8590
	29,4

	világ összesen
	29232
	100


· a vezető nagyhatalmak vállalatainak száma a „Global 500”-ban (1997-2000)

· 180< amerikai (azaz 100-nál több amerikai vállalat található a névsorban)

· 100< japán

· 40< német

· 40< francia

· 40< brit

· a „Global 500” vállalatainak összes jövedelmi értékei nemzetiségi megoszlás szerint (mrd USD; 1997-2000; hozzávetőleges adatok)

· USA: 5500 (mrd USD)

· Japán: 3000

· Németország: 1200

· Franciaország: 1000

· Nagy-Britannia: 800

· A „Global 500” vállalatainak összes profit értékei nemzetiségi megoszlás szerint (mrd USD; 1997-2000)

· USA: 370 (mrd USD)

· Németország: 50

· Japán: 45

· Franciaország: 45

· Nagy-Britannia: 30

· World Investment Report (ez egy 100-as lista)

· Külföldi vagyon alapján rangsorolnak

· TNI indexet számolnak = transnationality index

· NSI = network spread index

· a hálózat kiterjedtségét méri

· újabban ezzel is egyre többet számolnak

6. előadás (2003. október 27.)
Az EU világgazdasági szerepköre

· azt szokták mondani, hogy az EU világgazdasági óriás és politikai törpe

· a világ össz GNP-értéke: 31 billió USD

· ebből az USA részesedése: 10 billió USD

· EU15: 9 billió USD

· Japán: 5 billió USD

· a centrumtérség az összérték 80%-át állítja elő

· → az USA-val csakis az EU veheti fel a versenyt

· ez megkérdőjelezhető, hiszen a ’90-es évektől globális világról beszélünk → globális piac: integrációk feletti

· tehát megkérdőjelezhető, amit jól mutat az is, hogy az európai gazdaság is úgy alakul, ahogy az USA gazdasága diktálja

· a globális világgazdaság 3 tényezője:

· technikai fejlettség

· TNC-k

· monetáris világ szerepe (avagy mikor lesz versenyképes az euró?)

· az a gazdaság lesz a jövőben versenyképes, aki az amerikai modellt követi

· az uralkodó gazdaságpolitikai modellek a 21. század küszöbén:

1. Az amerikai modell

· fejlett és versenyképes pénzpiac, erős fogyasztási orientáció

· nagy mértékű rugalmasság, versengő magángazdaság

· minimális állami beavatkozás, a vezető érdekcsoportok politikai szerepe

· ez tulajdonképp egy fogyasztói kultúra elterjedése → Európában ez nem elterjeszthető a tradíciók és a történelmi múlt miatt

2. A japán modell

· államilag irányított piacgazdasági modell

· technika- és termelésorientált szemlélet

· a kormány és a vállalatok között sokoldalú együttműködés

3. A nyugat-európai modell

· a szociális piacgazdaság különböző variációi

· a társadalmi partnerek és az állam közötti intenzív kapcsolatok

· a kormányok felelőssége a piaci viszonyok korrigálásában

4.   Exportorientált (exporthúzta) iparfejlesztő modell

· a világpiacon eladható termékeket gyártó iparágak fejlesztése

· nagy méretű működőtőke- és munkaerő-bevonás

· az állam gazdasági szerepvállalásának különböző variációi

· nagy mértékű gazdasági növekedési ráták

· ha az USA gazdasága recesszióba kerül, akkor az európai gazdaság is recesszióba kerül

· 1993: világszintű recessziós válság

· Európa és Japán recesszióba került, az USA gazdasága pedig már kezd kilábalni
· 1998: fordító év a 3 centrumtérség versenyében, ugyanis látványosan visszaesik a japán gazdaság növekedése és az is kiderül, hogy az USA gazdasága mindenható

· 1997 és 2000 között szárnyal az amerikai gazdaság

· ma is nagyon intenzív az USA gazdaságának növekedése, pl. 20 éve nem volt olyan nagy ütemű a növekedése, mint most:
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· jelenleg 3,5% az amerikai gazdaság növekedési rátája (éves szinten ??)

· mi az alapja az amerikai sikerességnek?

· 1. K+F → új gazdaság

· általában 2,5%-ot költenek GDP-jükből az országok K+F-re

· Magyarországon ez 0,45% csupán (nagyon alacsony!)

· az EU-ban is növelni kellene ezt a költségvetési összeget, hiszen most is csak 2% körüli az érték

· az EU-nak 2006-ig kötött költségvetése van, addig nem lehet változtatni (Agenda 2000)

· az EU költségvetésének jelenleg közel 50%-át a mezőgazdaság viszi el, a következő költségvetési periódusban ebből kell majd lefaragni

· a világ össz K+F ráfordításának 60%-a az USA-ra esik

· 2. Elektronika, informatika

· itt is nagy lemaradása van az EU-nak az USA-val szemben

· az informatikai ágazatból világszinten szerzett profit 80%-a az amerikai gazdaságba forog vissza

· 3. Rugalmas munkaerőpiac

· egy átlagos amerikai polgár életében 2-3-szor költözik (általában új munkahely miatt) – Európában ez az érték alacsonyabb

· 4. Vállalati fúziók

· óriási monopóliumok alakulhatnak ki

· az EU gátat szab ezeknek

· 5. Erősödő dollár

· az erős dollárnak egyelőre nem vetélytársa az euró

· az euró bevezetését negatívan fogadta a Fehér Ház, a következőképpen fogalmaztak: „rendkívüli kísérlet, rendkívüli kockázattal”

· jelenleg sem Németország, sem Franciaország nem tud megfelelni a maastrichti konvergenciakritériumoknak (gazdaságuk költségvetési hiánya túllépi a GDP három százalékát, a stabilitási paktumban engedélyezett szintet)
· a kérdéses maastrichti kritérium: „Fenntartható költségvetési pozíció: az adott tagország nem áll az ún. túlzottdeficit-eljárás alatt, vagyis a költségvetési hiány nem lehet több 3%-nál illetve a bruttó államadósság a GDP 60%-át nem haladhatja meg.” (forrás: tavalyi EU-jegyzet)

· nekünk magyaroknak is meg kellene felelnünk többek közt ennek a kritériumnak is, méghozzá három évig folyamatosan ahhoz, hogy az euró-övezet teljes jogú tagjai lehessünk

· érdekes helyzet fog előállni a jövő évi EU-csatlakozáskor: ugyanis az EU25-ből csak 13-an lesznek tagjai a monetáris uniónak

· 6. Spekuláció

· a spekuláció napi összege a világ tőzsdéin 700 milliárd és 1,5 billió USD közé tehető!! → ennek 80%-a a dollárra spekulál

· a legnagyobb vállalatok (Global 500) értékei (a jövedelem %-ában, 2000) – ld. még az új EU-tankönyvben!

	A legnagyobb vállalatok értékei a jövedelem %-ában, 2000

	USA
	40 %

	EU
	30%

	Japán
	20%

	többi ország
	10%

	Global 500 összesen
	100% (14065 milliárd USD)


· a globális világ műhelye az USA

· a világérték 50%-a az amerikai gazdaságba kerül vissza

· 30%-a az EU gazdaságába

· 7%-a mindössze a japán gazdaságba

· 2001-ben a Global 500 1/3-a az USA-ban volt bejegyezve és ebből 180-190 vállalatnak (kicsivel több, mint az 1/3-a) volt a székhelye az USA-ban

· ma már inkább a működőtőke-áramlás szerint kell vizsgálni a világ gazdasági erőviszonyait → ez alapján határozható meg a Globál Triád: ők adják a világ működőtőke-befektetések 2/3-át
· a legjelentősebbek a transzatlanti működőtőke-áramlások (ergo a NATO-nak kőkemény gazdasági alapja van)

· az EU és Japán viszonya

· Japán négyszer annyi működőtőkét hoz az EU-ba, mint amennyit az EU visz Japánba – miért?

· mert a japán társadalom és gazdaság teljesen más → államilag irányított (((valami zaibacsuk és jeniacsuk, vagy mik szerepe)))
· Japán az USA-ba is többet visz, mint amennyi tőkét kap az USA-ból

· jelenleg a kínai gazdaság fejlődik a legdinamikusabban, az éves növekedési rátája 10% (EU-érték: 2,5%)

· a Kínába érkező működőtőke-befektetések fele az USA-ból érkezik

· Kínát tartják a „piacok piacának”

· India: még mindig sokan azt hiszik, hogy az EU erőterébe tartoznak és, hogy a legjelentősebb szektora a mezőgazdaság, holott gazdaságának növekedési üteme éves szinten eléri a 6%-ot és nagyon erős szolgáltatási szektorral rendelkezik a szoftvergyártás révén (emiatt amerikai erőtér)

· „Kis Tigrisek” (Hongkong, Szingapúr, Dél-Korea, Tajvan, Fülöp-szigetek, Malajzia, Thaiföld, Indonézia
· elsődlegesen az amerikaiak fektetnek be ebben a térségben

· Malajzia pl. a világ 3. legnagyobb integrált áramkör gyártó országa az Intel jelenléte miatt

· Akkor mi marad meg az EU-nak erőtér gyanánt???

· az olajválság után az EU elvesztette a Közel-Keletet is (mára már a vezető integrációk közé lépett a GCC: Kuvait, Bahrein, Katar, Szaúd-Arábia, EAE, Omán)

· a volt szocialista országok többsége is átkerült az USA erőterébe

· Észak-Afrika még nagyjából az EU erőterébe tartozik, de Líbiába pl. most vonultak be amerikai katonák, és Afrika többi (fejlett) része is inkább az USA erőterébe tartozik:

· Nigéria, Elefántcsontpart → USA

· Tanzánia, Kenya → ők is kikerültek az EU érdekszférájából, de ők főleg Japán és a „Kis-Tigrisek” felé nyitottak

· Dél-Afrika: orosz és amerikai érdekeltség

· Latin-Amerika: a Clinton-doktrína azt tűzte ki célul, hogy Latin-Amerikát is az USA érdekszférájába tereljék át (de már így is nagyban függ ez a térség az USA-tól)

· MERCOSUR: Brazília, Paraguay, Argentína és Uruguay gazdasági- és érdekszövetsége

· az EU a mai napig nem rendezte Oroszországgal való viszonyát, emiatt sem volt meglepő, hogy Putyin belépett az APEC-ba (Csendes-óceán térségének gazdasági tömörülése → nyilván az EU felé is nyitottak maradtak, hiszen Putyin kijelentette, hogy szuverén orosz gazdaságot szeretne, ehhez pedig szüksége van az EU-val ápolt jó viszonyra is
7. előadás (2003. november 3.)

Az EU politikai szerepköre, valamint közös kül- és biztonságpolitikája

· az EU jövőjének kérdései

· a nemzetállami szuverenitás átalakulása

· globalizáció – integráció – nemzetállam

· konföderációs irányzat – EU, mint az államok laza társulása

· föderális irányzat – EU, mint az államok szorosabb együttműködése – szövetségi állam – kis és közepes országok kérdése

· Politikai Unió – európai szuperállam??? – hatalmi mérleg EU-intézmények javára

· Maastrichti Szerződés három pillére – út a politikai unió felé??

· az EU az iraki háborúval szemben/kapcsolatban nem tudott kellőképpen fellépni → a föderális irányzat került fölénybe

· Maastrichti Szerződés (aláírás: 1992. február 7. – életbe lépés: 1993. november 1.) 3 pillére:
1. pillér: Gazdasági és Monetáris Unió

2. pillér: Közös kül- és biztonságpolitika

3. pillér: Rendőrségi és bűnügyi együttműködés

· Közös kül- és biztonságpolitika

· EU: világgazdasági óriás – politikai törpe

· EU nemzetközi politikai szerepének erősítése – külpolitika, mint a nemzetállami szuverenitás része
· politikai unió létrehozása? – német egység, közép- és kelet-európai fordulat, szovjet rendszer összeomlása
· Common Foreign and Security Policy – CFSP (=közös kül- és biztonságpolitika)

· a közös külpolitika valójában nem közösségi és nem közös politika, hanem kormányközi alapon működő mechanizmus

· CFSP: a tagállamok minden jelentős kül- és biztonságpolitikai kérdésről tájékoztatják egymást és egyeztetik megtartásukat
· közös célok – common position

· közös reakció – joint action

· védelempolitika: Nyugat-Európai Unió (NYEU) – 1954

· célja: Európa biztonságpolitikai identitásának meghatározása!!!

· sokáig kérdés volt a NYEU EU-ba történő integrálása, illetve a NYEU és a NATO közötti viszony → 2001. július 1-én a NYEU érdemi működése megszűnt, egyes szerveit átemelték az EU-ba

· közös külpolitika??? – közös politikai fellépés kudarcai

· Nagy-Britannia, Franciaország és Németország, tehát a 3 európai nagyhatalom igyekszik a saját érdekeit képviselni

· 1997, Amsterdami Szerződés: magas rangú kül- és biztonságpolitikai képviselőt választottak (High Representative for CFSP)

· 1998. október 18-tól mind a mai napig Javier Solana
· előtte a NATO főtitkára volt

· nincs döntési joga

· önálló képviseleti joga sincs

· Helsinki csúcs, 1999. december 10-11.: European Security and Defence Policy – ESDP

· létre kell hozni egy európai haderőt

· 50000-60000 fő gyorsreagálású katonai erő felállítása, amely 60 napon belül telepíthető és legalább egy éven keresztül fenntartható (nem egy európai hadsereg, hanem egy válságkezelésre alkalmas, szükség esetén beavatkozó többnemzetiségű haderő)
· a cél nem a közös védelem biztosítása, hanem válságkezelés

· ekkor úgy jósolták, 2003-ra már működőképes lesz

· Nizzai csúcs, 2000. december 7-10.: Politikai és Biztonsági Tanács intézményének létrehozása

· itt döntenek egy NATO-EU megállapodás létrehozásáról is

· Bill Clinton beiktatási beszéde, 1993. június 20.

· innentől számítjuk a  Clinton-doktrínát, ami az USA geopolitikájáról szól

· természetesen Clinton előtt is rengeteg geopolitikai  elképzelés fogalmazódott már meg

· külpolitika és a gazdaság közti kapcsolat

· külpolitika és a belpolitika közötti összefüggés

· tanult ebből az orosz geopolitika is, Putyinnak is vannak már távlati geopolitikai elképzelései (nem véletlenül tartóztatták le a Jukosz első emberét, az első számú orosz üzletembert)

· a Clinton-doktrína legfontosabb pontjai:

1) a belpolitika célja a világ gazdasági növekedésének elősegítése

2) a fegyveres erők és a biztonságpolitikai egyezmények a nemzetközi biztonságot hivatottak szolgálni (a NATO tervező központja az USA-beli Arlingtonban van, Brüsszel csak az adminisztratív központ szerepét tölti be, amolyan kirakat-központ)

3) a külpolitika feladata a demokrácia és a piacgazdaság elterjedésének segítése

· a politika és a gazdaság kapcsolata mára már elpalástolhatatlan

· az USA a demokrácia zászlaja alatt terjeszti a piacgazdaságot → ld. Irak!!!

· Bush leggyakrabban használt szava a: demokrácia

· a külpolitika, mint geoökonómia

· az új nemzetközi rend alapja a gazdaság elsődlegessége!!

· az állam beavatkozása a gazdaságba?? (USA-ban van ilyen!)

· a liberalizmus gazdasági értelmezése: a piac mindenható

· a mindenható liberalizmus, amit a Fehér Ház vall, a legnagyobb hazugság → az amerikai állam mindig is beavatkozott a gazdaságba John Keynes-től kezdve szeptember 11-én keresztül mindmáig (nem véletlenül lendült fel az amerikai gazdaság a szeptember 11-i események és az azt megelőző gazdasági recesszió után → az amcsi állam óriási megrendeléseket adott a nagy (biztonsági-hadászati-stb.) cégeknek
· korlátlan gazdasági liberalizmus: az állam külpolitikai célja a piacokhoz jutás
· „Big Emerging Markets” = feltörekvő piacok

· a feltörekvő piacok külön elbírálásban részesülnek a Fehér Házban (pl. a magyarokat is nagy pompával fogadták)

· a világ első számú feltörekvő piaca a kínai

· az amerikai politika kettős:

· NATO, biztonságpolitika: transzatlanti együttműködés

· gazdaság: csendes-óceáni térség

· a külpolitika, mint geopolitika

· Henry Kissinger: nemzeti érdek és világméretű küldetés; nemzetbiztonság fogalma

· unipoláris rendszer tartósságának illúziója!!! (mára megvalósult) → „Oszd meg és uralkodj!”

· kérdés: fenn tudja-e tartani ezt az állapotot a Fehér Ház? (mert ott van egy feltörekvő Kína, van egy „alvó” Oroszország és a többieket se felejtsük el)

· iraki háború alapelve: megelőző csapás

· az USA-nak elég a feltételezés, nem kell bizonyíték

· a nemzetközi jogászok szerint ez a nemzeti szuverenitás sárba tiprása 

· az európai integráció és az atlanti együttműködés

· az EU átalakítása és az atlanti együttműködés új alapokra való helyezése egy időben

· milyen legyen a jövőben az EU?

· milyen feladatai vannak jelenleg a NATO-nak?

· az EU és a NATO hogyan értékeli át Oroszországhoz fűződő viszonyát?

· nemzetek feletti Európa? – törvényhozói hatalommal felruházott európai szövetségi intézmények létrehozása
· a nemzetállami szuverenitás megszüntetése?

· „elmélyülés és bővítés” egyszerre – „többség”

· az Európai Haderő és a NATO együttműködése

· létre lehet-e hozni egy NATO-tól független és különálló haderőt?

· Oroszországhoz fűződő viszony

· az EU mostanában elhanyagolja az orosz „nemzetgazdaságot”, mely bár nem erős, de hatalmas az orosz magánvagyon (rengeteg orosz milliárdos van, pl. a Chelsea-t felvásárló Roman Abramovics)
· 1997. május 27., Párizs – a NATO és Oroszország közötti Kölcsönös Kapcsolatok, Együttműködési és Biztonság Alapokmánya
· Kissinger szerint de facto eldöntött tény, hogy Oroszország a NATO tagja lesz

· 1995: Új Transzatlanti Napirend (New Transatlantic Agenda – NTA)

· EU és USA intézményesített kapcsolata

· EU-USA akcióterv???

· Transzatlanti Szabadkereskedelmi Terület (Trans-Atlantic Free Trade Area – TAFTA????)
· az EU identitását ne az USA-val szemben határozza meg

· Atlanti Irányító Csoport – Atlantic Steering Group??

· NATO (legfőbb biztonsági szervezet); EU és TAFTA

· az európai identitás és az atlanti együttműködés viszonya???

· Nagy-Britannia és az EU viszonya? – a kontinensen kívüli sziget – nemzeti érdekek

· Nagy-Britannia és az USA viszonya (az angol külpolitika alapja?)

· Franciaország és az USA viszonya

· európai identitás keresése az USA támadásával?

· Németország és az USA viszonya?

· az EU átalakítása: gazdasági és politikai célok együttese!!

8. előadás (2003. november. 10.)

Az európai konvent


Az EU jövőjének kérdései

· a nemzetállami szuverenitás átalakulása

· globalizáció – integráció – nemzetállam

· konföderációs irányzat – EU, mint az államok laza társulása

· föderális irányzat – EU, mint az államok szorosabb együttműködése – szövetségi állam – kis és közepes országok kérdése

· Politikai Unió – európai szuperállam??? – hatalmi mérleg EU-intézmények javára

· Maastrichti Szerződés három pillére – út a politikai unió felé??

· sokak szerint egy integráció alapja a gazdasági együttműködés

· a politikai szuverenitás már rég leértékelődött (nincs is értelem erről beszélni, mert már egészen mást jelent a szuverenitás)

· az unió reformra szorul, ezzel mindenki egyetért

· konföderációs irányzat (nemzetállamok laza szövetsége) ↔ föderális irányzat (államok szoros egysége; európai szuperállam)

· a tét az, hogy Európa meghatározó térség marad-e?

· integrációs csapdák (pl. félperiféria csapdája: az integráció után túlsúlyba kerülhet a félperiféria a centrummal szemben)

· 1999. március, berlini csúcs

· a költségvetési keretet a „luxemburgi hatokra” szabják (és nem számolnak az esetleges későbbi változtatásokkal, ahogy az történt a valóságban is, így 6 csatlakozó országra számolt összeg jut 10 országra – igaz, a csatlakozás időpontja is csúszott az eredeti elképzelésekhez képest)
· 2002: 6,45 mrd euró

· 2006: 16,78 mrd euró

· 1999. december, „milleniumi csúcstalálkozó”, Helsinki

· radikálisan át kell alakítani az integráció intézményeit

Az EU intézményi rendszere

· Európai Tanács (tagállamok küldöttei)
· feladatuk az EU politikai és gazdasági irányvonalainak kidolgozása

· „alattuk” áll az Európai Unió Tanácsa

· Európai Unió Tanácsa (miniszterek tanácsa)

· döntéseket hoz az irányvonalak kialakítása alapján

· „alattuk” áll az Európai Bizottság

· Európai Bizottság (végrehajtó szerv)

· feladatuk a döntés végrehajtása

· de: mi a szerepe az Európai Parlamentnek??
· választott szerv

· ratifikációs (beiktatási) joga van

· „elvileg” ellenőrzési joga van a 3 fő szerv felett

· demokratikus deficit: az Európai Parlamentnek nincs ellenőrzési joga a 3 nagy szerv felett → a demokrácia alapelvei nem érvényesülnek

· ezt az intézményrendszert kell megreformálni
· a helsinki kormányközi konferencián döntöttek a következőkről:
· bizottságok létesítése

· egyes országok szavazati súlyának meghatározása

· többségi szavazat általánossá tétele

· valamint ekkor jelölik ki a második csatlakozási kör tagjait (6+6 = 12 tag), Törökországnak pedig megígérik, hogy hamarosan hivatalos jelöltek lesznek

· 2000. december, nizzai csúcs

· itt próbálták meg rögzíteni a szavazati súlyokat

· 2001. december, laekeni csúcs

· laekeni tízek (Bulgária és Románia kimaradt, nekik 2007-es csatlakozást ígérnek)

· létrehozzák az Európai Konventet (= franciában alkotmányozó gyűlést jelent)

· feladatának befejezését 2003 nyarára irányozzák elő (2003 nyarán, Tesszalonikiben le is tették az asztalra az EU alkotmánytervezetét)

· feladata az EU átalakításának előkészítése

· felmérés készítése az EU polgárai körében

· 2002. december, Koppenhága

· befejezik a csatlakozási tárgyalásokat a laekeni tízekkel

· az EU készen áll az új tagok befogadására

Az Európai Konvent

· az EU-nak eddig nem volt alkotmánya

· egyáltalán szükség van rá? – kérdezik sokan

· mit is jelent az alkotmány? – minden kultúrkörben mást jelent

· gyakorlatilag az EU intézményesítéséről van szó (fontos lépés a politikai unió felé)

· 2001. december, laekeni csúcs: az „Európa jövője” elnevezésű konvent megnyitása

· az EU alkotmányának megfogalmazása

· közös, egységes adózás szükséges

· pl. Írországban 10%-os a társasági adó, ami már off-shore területnek minősül (ennek köszönhető a „kelta csoda”)

· 2005. december 31-ig működhetnek az EU területén off-shore területek (pl. Luxemburg, Csatorna-szigetek, Írország, Svájc)

· egységesíteni kell az ÁFÁ-t és a SZJA-t is

· a konvent belátta, hogy nem alkalmas gazdasági kérdésekben való döntésekre

· a konvent 105 fős: a 15 uniós tagállam és a 12 tagjelölt ország egy-egy kormányképviselőt, a nemzeti parlamentek két-két tagot, az Európai Parlament 16 tagot, az Európai Bizottság pedig két főbiztost küldött, valamint megfigyelőként vett részt a munkában a Gazdasági és Szociális Bizottság, a Régiók Bizottsága, illetve az európai ombudsman
· a munkát 12 tagú elnökség irányította, élén az elnök, az egykori francia államfő, Valéry Giscard D’Estaing [zsüszkárdeszten], akit két alelnök segített
· a konvent az első uniós gyűlés, amelybe Magyarország a tagországokkal lényegében egyenrangú félként vehet részt; létezik azonban egy megkötés, amely szerint ha a Konventet lezáró megszavazáskor a tagállamok azonos véleményen vannak, a tagjelölt országok nem vétózhatják meg a szöveget

A Konvent munkájának szakaszai, azok tartalma


A konvent munkáját 3 szakaszban bonyolítják le: tájékozódási, elemző és javaslattevő-záró szakasz.

· I. A „tájékozódó” szakasz
· az első szakasz az európai közvélemény 21. század Európájával kapcsolatos várakozásainak és elképzeléseinek megismerését célozza meg

· az első szakasz a 2002. július 11-12-én tartott üléssel lezárult

· a testület e szakaszban 5 plenáris ülésen vitatta meg elképzeléseit

· a Konvent munkájában hangsúlyeltolódás mutatkozik az erősen intézmény-jogi kérdésekről, megközelítésről az integráció mélyítését jelentő, tartalmi-politikai témákra, szemléletre

· az Európai Konvent tájékozódó szakaszában folyó viták a következő témákat ölelték fel:

· az Európai Unió céljai és küldetése

· az uniós és tagállami hatáskörök megosztása

· a döntéshozatali eljárások, a döntéshozatal hatékonyságának javítása (bürokratikus és időigényes a jelenlegi rendszer)

· az EU intézményi rendszerének módosítása
· a nemzeti parlamentek integrációs folyamatban betöltött szerepe (egy képviselő egyszerre csak egy parlamentnek lehet a tagja → általában a profi politikusok a nemzetállamok parlamentjeiben ülnek, az EU parlamentjében „kis csacsik” vannak)

· a bel- és igazságügyi együttműködés továbbfejlesztése

· II. Az „elemző-értékelő” szakasz

· 2002. szeptemberétől a Konvent megkezdte működésének második, „elemző-értékelő” szakaszát, október közepére pedig elkészült a tervezetük

· III. Záró szakasz

· 2003. nyaráig: az alkotmányos szerződés szövegszerű kidolgozása

A magyar álláspont kiindulópontjai a következők:

· Magyarország közepes nagyságú tagállami státuszú ország lesz az EU-ban
· a nemzeti identitás megőrzése különösen az integrációs folyamatban

· külpolitikánk alapvető stratégiai céljait – így a NATO-szövetséget és a határainkon túl élő magyar kisebbségért való felelősségvállalást – érvényesíteni kell
· „Magyarország érdekeit általában az integráció kiteljesedését, a közösségi módszer erősítését, hosszabb távon akár egy föderatív modell kialakulását eredményező reformok szolgálnák a legjobban.”

Az Alkotmányos Szerződés

· Brüsszelben, 2002. októberének végén hozták először nyilvánosságra az immár Alkotmányos Szerződés elnevezéssel illetett dokumentum előzetes vázlatát
· 1. rész (10 fejezet)

· 1. fejezet

· az első, az Unió fogalmát és céljait meghatározó „fejezet” az EU új vagy régi nevével, értékeivel, céljaival és egységes, önálló jogi személyiségével foglalkozik
· Giscard d’Estaing szerint a Konventnek 4 elnevezés közül kellene választani:

· Európai Közösség

· Európai Unió

· Európai Egyesült Államok

· ?

· 2. fejezet

· az alkotmányos szerződés 2. fejezete létrehozná és meghatározná az uniós állampolgárságot, eszerint a tagállamok minden polgára egyúttal az Unió polgára is, kettős állampolgárságot élvez, és mindkettőt szabadon használhatja

· 3. fejezet

· a 3. fejezet sorolja majd fel az uniós hatásköröket

· minden olyan hatáskör a tagállamoknál marad, amelyet az alkotmány (nemzeti alkotmány) nem ruház át az Unióra

· 4. fejezet

· ez az uniós intézményekről szóló fejezet → intézményi rész

· az európai népek kongresszusának létrehozása

· 5. fejezet

· az unió törvényalkotói eljárásai, végrehajtási eszközei

· 6. fejezet

· „Demokratikus élet az Unión belül” címet viseli majd

· demokratikus deficit kérdése

· az Európai Parlament választásai

· 7. fejezet

· pénzügyi rész

· a maastrichti konvergencia-kritériumok kérdése is ide tartozik pl.

· 8. fejezet

· az EU nemzetközi akcióinak joga

· a külpolitikai főmegbízott szerepét ugyancsak ez a fejezet tárgyalja majd
· 9. fejezet

· az EU és a vele határos államok közötti különleges kapcsolatok elvéről és részleteiről szól majd (túl erős a schengeni egyezmény)

· 10.fejezet

· az uniós tagság kérdéseiről fog szólni

· új tagok belépésének procedúrája

· milyen eljáráson keresztül lehet felfüggeszteni az EU-tagsággal járó jogokat, ha egy tagország vét az Unió elvei és értékei ellen
· 2. rész

· uniós politikák és azok végrehajtásához szükséges eszközrendszerek jogi alapjait tisztázza majd

· 3. rész

· az alkotmányos szerződés 3., általános rendelkezéseket tartalmazó része határozza meg az alkotmány felülvizsgálatának, módosításának eljárását, annak elfogadását és ratifikálását, továbbá azokat az irányelveket, amelyekben a szerződés elkészül

Az új EU-tankönyvből a következő fejezeteket kell tudni:


az EU globális szerepe


az EU intézményei, döntésrendszere


Gazdasági és Monetáris Unió


az EU közös kül- és biztonságpolitikája


keleti bővítés


Európai Konvent

9. előadás (2003. november 17.)

A NAFTA

· Észak-Amerikai Szabadkereskedelmi Övezet (North American Free Trade Agreement)

· 1994. január 1-én lépett életbe

· ez egy második szinten álló gazdasági integráció (szabadkereskedelmi ö.)

· az új regionalizmus jegyében született – a ’70-es évek világgazdasága nyersanyagintenzív világgazdaság

· a ’70-es évek tipikus gazdasági mutatója: export koefficiens (megmutatja, hogy egy adott ország összes GDP-jének hány százaléka realizálódik az exporton keresztül; Magyarország jelenlegi export koefficiense 30%)

· a ’90-es évektől már az a lényeg, hogy egy ország minél fejlettebb legyen (pl., és talán ez a legfontosabb része, legyen meg a K+F kellő támogatottsága a költségvetésből)
· a jelszó: világpiaci sikeresség

· transznacionális vállalatok térnyerése

· monetáris világ hatalma (hogyan forgatja valutáját a pénzpiacon az adott állam gazdasága)

· már nem elsődleges a nemzetgazdasági szint, helyette:
· nemzetközi integrációk

· globális  gazdaság

· regionális gazdaság szerepének jelentős növekedése

· de: fontos a lokális gazdaság is

· egy célja van az új gazdasági filozófiának: az országok minél sikeresebbek legyenek a (globális) világpiacon, éppen ezért bőségesen elegendő, ha a NAFTA megmarad a szabadkereskedelmi övezet szintjén
· néhány más gazdasági integráció létrejötte az új gazdasági felfogások és a NAFTA tükrében

· az APEC-et is az új regionalizmus jegyében hozták létre, ezt jelzi az is, hogy felállítottak egy üzleti tanácsadó bizottságot

· a CEFTA (Közép-Európai Szabadkereskedelmi Övezet = Central European Free Trade Agreement) is megmaradt a szabadkereskedelmi övezet szintjén

· egy megállapodás értelmében, ha valamely CEFTA-tag belép az EU-ba, akkor az az ország automatikusan megszűnik CEFTA-tagnak lenni → ez a gyakorlatban azt jelenti, hogy a csatlakozó országok kilépésével egyedül marad a CEFTA-ban Románia és Bulgária, ezért sok kérdés vetődik ezen integráció jövőjével kapcsolatban (egyrészt a két maradék-ország között felesleges fenntartani ilyesfajta kapcsolatot, másrészt ez a két ország már nem kimondottan Közép-Európa…)
· az EU kivételt jelent a világban létező 120 integráció közül, mivel továbblépett az integráció lépcsőfokán

· a NAFTA elődjét a CUSTA jelenti = Canadian-U.S. Trade Agreement
· 1987-88-ban folytak a tárgyalások az esetleges kapcsolatok kiépítéséről

· 1989. január 1-én életbe is lépett

· sikeres lett az övezet

· szlogen: „Kanadai vállalatokat az amerikai piacra!” + fordítva

· gyakorlatilag teljes vámlebontást alkalmaztak

· már az elején megállapodtak abban, hogy ki kell bővíteni a kapcsolatokat (azaz Mexikóra is kiterjesztik az övezetet)
· a NAFTA létrejötte

· 1991-ben kezdődtek a tárgyalások, és a kérdés igencsak megosztotta a kongresszust: a mexikói gazdaság töredéke az amerikainak, miért lenne szükség erre a megállapodásra?
· 1994. január 1-vel életbe lépett a NAFTA

· miért és mivel lehetett meggyőzni a kongresszust??

· maguiladora = határmenti vámmentes övezet az USA-Mexikó határon (eredetileg textilipari feldolgozás színtere), olcsó munkaerő → a maguiladorába beszállított alapanyagból olcsón készítenek készárut, ami aztán vámmentesen tér vissza az Egyesült Államokba ( ezt a kapcsolatot kívánták intézményesíteni Mexikó csatlakoztatásával
· Bill Clinton: otthon kell jólétet teremteni a mexikói lakosoknak, ezzel is csökkentve az illegális bevándorlást (Clinton alatt készült el egy jelentés, mely szerint 30 éven belül több spanyol ajkú lesz, mint amerikai, emiatt politikai kérdésként (Clinton-doktrína, 1993) is kezelték ezt az ügyet)

· az amerikai álom az, hogy Alaszkától a Tűzföldig minden amerikai szabadkereskedelmi övezete legyen a földrész (Free Trade Area Of the Americans – 2005)
· Clinton a dél-amerikai kormányfők elé tárta ezen ötletét

· 2005-re tűzték ki célul, ez nyilván már nem fog realizálódni

· a NAFTA 3 célja, szempontja:

· tökéletes versenyhelyzet legyen egymás piacán

· Kanada importjának csupán 5%-a irányul Mexikóba (és fordítva is hasonlóan alacsony ez az érték)

· a gyakorlatban nem lesz versenyhelyzet, mert Kanada részéről csupán politikai szívesség volt a NAFTA aláírása

· beruházási lehetőségek növekedése

· együttműködés a környezetvédelem terén

· a NAFTA pénzügyi-szervezési központjai

· Észak-Amerikai Fejlesztési Bank - Texas

· hitelek nyújtása beruházásokhoz

· NAFTA információs központ – Dallas

· Mexikó helyzete

· eladósodott ország, rekordméretű adósság

· a ’70-es években feltárták a kőolajlelőhelyeket a Mexikói-öbölben, de nem tudták önerőből felépíteni a kőolajbányászatot, ezért hitelt vettek fel, hiszen joggal gondolhatták, hogy megtérül azáltal, hogy elég nagy bevételük lesz az olajból
· 1982-re megtört a logika, mivel csökkenni kezdett a kőolaj világpiaci ára (oka: a fejlett országok kezdtek átállni más energiaforrásokra) → világméretű eladósodás kezdődött → ezáltal még felhozni is gazdaságtalanná vált a kőolajat a mexikóiak számára → Brazília és Mexikó fizetési moratóriumot jelentettek, azaz bejelentették, hogy nem törlesztik tovább az adósságaikat (mondván nem tehetnek róla) → a fizetési moratórium óriási bűnt jelent a transznacionális vállalatok szemében is (a TNC logika szerint most csak nem tudnak fizetni, holnap már kitör a polgárháború, s ki tudja, hogy végződik a dolog), emiatt a TNC-k fokozatosan kivonultak a térségből, ez pedig csak elmélyítette a gazdasági mélyrepülést
· 1985-86-ig kimaradtak a világgazdaság folyamataiból

· 1986: mexikói pénzügyi válság: 80%-ról 20%-ra csökkent a kőolaj részesedése az összes gazdasági termelésből (Mexikóban)

· Mexikónak szüksége volt tehát stabil gazdasági kapcsolatokra, ezt kínálta a NAFTA

· sokat nem alkudozhatott, de egy feltétele azért volt: a kőolajszektor nem privatizálható, nem tehetik rá az amerikai vállalatok a kezüket

· a NAFTA létrejötte után az amerikai-mexikói határ közelében lévő területek infrastruktúrájának támogatására 16 milliárd USD-t szavaztak meg!!! (Összehasonlításképpen Magyarország éves GDP-je 50 milliárd USD)
· a mexikói pénzügyi válság és hatásai

· 1994. december 19. – 1995. január 14.

· ezen szűk egy hónap alatt 40%-ot veszít értékéből a peso

· a mexikói tőzsde a csőd szélére került

· végét jelenti a sikeres gazdasági fejlődésnek is

· a NAFTA fejlődése is megrekedt egy kis időre

· december elején jelentette be Clinton, hogy minden dél-amerikai országot látni szeretne a NAFTA-ban, s még a bejelentés után közölték vele, hogy összeomlott a mexikói gazdaság
· Clinton nagyon kínos helyzetbe került, ugyanis a mexikói pénzügyi válság az amerikai befektetők csődjéhez, az pedig egy amerikai gazdasági recesszióhoz vezethet

· a legnagyobb befektetők Mexikóban ugyanis az amerikai nyugdíjalapok → ez könnyen az elnöki székbe kerülhetett volna → megoldás: meg kell menteni Mexikót (ez olcsóbb, mintha hagynák csődbe menni) 

· a megmentéshez kereken 50 milliárd USD-re volt szükség!!

· 20 milliárd dollár az USA kormányválság alapjának a kerete (ez az elnöki vésztartalékalap, amit az elnök bármire felhasználhat vész esetén, ennyiről dönthet egy személyben)
· Clintonnak viszont 50 milliárd dollárra volt szüksége, ekkora összeghez pedig a kongresszus döntése kell → a kongresszus revansot vett és nem szavazta meg az 50 mrd USD-t, mondván: ők megmondták, hogy Mexikót nem kell bevenni a NAFTA-ba

· 17 milliárd dollárt kapott az elnök a Nemzetközi Valutaalap  (IMF) főtitkárától, Candesus-tól (ennyi a főtitkár vésztartaléka), aki mellékesen Clinton személyes jóbarátja...

· 13 mrd USD azonban még így is hiányzott: a Nemzetközi Fizetések Bankja (elnöke ugyancsak Clinton barátja) 10 mrd USD-t folyósított
· a maradék 3 milliárdot pedig kereskedelmi bankok „dobták össze”

· ( gyakorlatilag 10 perc alatt meg lett az 50 milliárd dollár, és ezzel megmentették a mexikói politikát

· Mexikó megmentésének egyetlen ára: a kőolajszektor privatizálhatóvá tétele

· tanulság: a pénzügyi válságokat legegyszerűbben pénzzel lehet orvosolni

· ez történt a maláj pénzügyi válság idején is, akkor a Nemzetközi Valutaalap főtitkára odarepült a helyszínre és felajánlotta segítségét; az oroszoknak is adott így pénzt, de az már a székébe került, mert Moszkva nem tudott később fizetni

· a mexikói pénzügyi válság megingatta a NAFTA jövőjét

Gazdasági integrációk Latin-Amerikában

· Andok Csoport (Gropu Andino) – 1969

· Bolívia, Ecuador, Kolumbia, Peru, Venezuela (1976-ban Chile kilépett)

· Chile Dél-Amerika „csodaországa”; Pinochet hatalmát az USA tartotta fent; belépne a Mercosurba is, de Brazília nem látná jó szemmel

· cél: közös piac, monetáris politika összehangolása (továbbléptek az integráció lépcsőfokán)

· Andok Tartalékalap, Andok Parlament (ez utóbbi megszűnt)

· Karibi Közösség (Caribbian Community – CARICOM) – 1973

· 14 állam

· cél: szabadkereskedelem, közös külpolitikai és idegenforgalmi programok
· Karibi Fejlesztési Bank, Karibi Offshore Tanács

· a Karibi-szigetek 1 főre jutó átlagos GDP-je 32000 USD (ok: off-shore területek)

· Latin-Amerikai Integrációs Társulás – 1980

· 11 állam

· a Latin-Amerikai Szabadkereskedelmi Társulás (LAFTA) helyébe lépett

· cél: szabadkereskedelem, összehangolt tevékenységek (Mercosur, Andok Csoport, NAFTA)

· Mercosur – 1991

· Brazília, Argentína, Paraguay, Uruguay, (Chile?)

· cél: szabadkereskedelem, egységes külső vámtarifa

· az új regionalizmus eszmerendszerét követi

· (Amerikai Központi Fejlesztési Bank, 1959: 46 állam, kedvezményes hitelnyújtás)

	Az alacsony és közepes jövedelmű világgazdaság helyzete – 2001

	
	népesség (millió fő)
	GNP (mrd USD)
	GNP (fő/USD)
	születéskor várható élettartam
	GDP növekedési ráta 1990-2001
	export (mrd USD)
	FDI inflows (mrd USD)
	külső adósságállomány (mrd USD)

	Latin-Amerika
	524
	1862
	3560
	70
	3,1
	346
	75,1
	77

	Fekete-Afrika
	674
	317
	470
	47
	2,6
	91
	6,7
	21

	Közel-Kelet és Észak-Afrika
	301
	601
	2000
	68
	3,1
	186
	1,2
	20

	Dél-Ázsia
	1380
	616
	450
	62
	5,5
	65
	3,1
	10

	Kelet és DK-Ázsia
	1825
	1649
	900
	69
	7,5
	532
	42,8
	49


· GNP/fő:

· alacsony jövedelmű ország < 745 USD

· közepes jövedelmű ország: 746-9205 USD

· magas jövedelmű ország >9206 USD

· Mitől lesz a latin-amerikai térség egyedi? A gyarmati múlt miatt!!
· Kolumbusz 1492-93 Bahama-szk.

· spanyolok és portugálok

· 15. század végétől gyarmatosítás kezdete (feudális rendszerből érkeztek, emiatt lesz végig más a dél-amerikai fejlődés menete)
· 1494: tordesillasi szerződés: Ny.h. 46° a választóvonal

· nyugatra spanyolok

· bányászat (pl. potoszi ezüstbánya: ez finanszírozta a világgazdaságot)

· 1560-ra az ezüst lett a legfőbb kiviteli cikk

· közigazgatási rendszer

· ültetvények

· keletre a portugálok

· kereskedelmi városok, erődített telepek

· 1549 - Bahia (Salvador)

· 1575-1600 – cukornádtermesztés

· 1520-1870 – rabszolgakereskedelem

· 18. századtól Európa-központú világ

· Dél-Amerikából Nyugat-Európán át Ázsiába szállítottak ezüstöt

· Dél-Amerika úgy vált függetlenné, hogy nem volt nemzetgazdasága, sem nemzeti ipara (csak ültetvények, ranchok, bányák, haciendák)
· 1880-tól tőke-beáramlás

· 1888-ban Brazíliában eltörölték a rabszolgaságot

· 1867-től Latin-Amerika az USA érdekszférájába került (1923-tól Monroe-elv)

· 1929:válság .> erősödő nacionalizmus

· saját tőkeforrás

· jobboldali irányzat erősödése

· populista diktátorok (területi és gazdasági érdekek)

· demokrácia (csak nem angolszász értelemben)

· latin-amerikai modell:

· nagy a hadsereg szerepe

· személyiségi jogok sárba tiprása

· 19. századi világgazdaság

· Latin-Amerika fokozatosan átkerült az európai térség perifériájába

· csökkenő szállítási költségek → nagyobb volumenű, olcsóbb termékek szállítása

· hatalmas működőtőke-beruházások

· 20. századi világgazdaság

· az USA perifériájába kerültek át → átalakuló világgzadasági szerepkör

· kommunikációs technológia

· transznacionális vállalatok

· pénzforgalmazás

10. előadás (2003. november 24.)

Az integrációk elméleti háttere

· kb. 150 integrációs megállapodás létezik, ennek azonban csak az 1/3-a működik és csak párat tudunk megemlíteni

· iparpolitikai irányvonalak

· ’50-es évek: kollektív importhelyettesítő iparpolitika

· önerőre támaszkodás

· intraregionális kereskedelemre teszi a hangsúlyt (jelenleg az EU mérlegében 60%-os részesedése van az intraregionális kereskedelemnek)

· ezzel csökken az országok importfüggősége

· importhelyettesítő politika nagytérségi szinten → gazdasági integráció (összefogás)
· ’60-as évek: exportösztönző iparpolitika
· az importhelyettesítő politika elzárkózást eredményez, valamint a gazdaságok visszafejlődését, lemaradását

· ’80-as évek

· az exportösztönző iparpolitika mellett tették le a voksukat a szakemberek

· a világpiaci sikerességnek rendelt alá mindent az új gazdaságpolitika
· az integrációk lépcsőfokainak bejárásához bizonyos mértékű fejlettség is szükséges

· a fejlődő országok másféle bánásmódban kell, hogy részesüljenek

· externalista fejlődéselmélet

· periférikus helyzetben vannak a fejletlen országok (tér és idő függvényében)

· centrum-periféria viszony (Imannuel Wallenstein: A XVI.századi Európa-központú világgzadaság c. könyve)

· G. Frank: „under-development” = alulfejlődés

· vannak olyan fejlődő országok, akik nem fejlődnek, s megerősödik a periférikus helyzetük

· az afrikai országok GDP/fő értékei alacsonyabbak, mint a ’70-es években

· vitatható, hogy mikor beszélünk növekedésről, fejlődésről

· internalista fejlődéselmélet

· a gazdasági fejlődés modellezhető és minden ország ugyanazon a lineáris fejlődésúton megy végig (tértől és időtől függetlenül) = angolszász fejlődéskoncepció (Rostow, a Harvard professzora)
· a társadalom és a gazdaság viszonya is fontos, hajlamosak vagyunk ugyanis csak a gazdasági résszel foglalkozni

· egy társadalom akkor lesz sikeres, ha szélesek a gazdasági lehetőségei

· a ’70-es években született meg ez az elmélet

· az angolszász beállítottságú világ próbálja ráerőszakolni a tőle különböző társadalmakra (Huntington műve a ’80-as évekből)

· gazdaság és társadalom szinonim értelemben szerepelnek

· előbb vagy utóbb minden társadalom eljut a „take-off” szakaszba → ez egy stabil növekedési szakasz (take-off = felszállás)

· legmagasabb szint: magas szintű tömegfogyasztás

· a bejárandó út: tradicionális társadalom → „take-off” → magas szintű fejlődés

· a rostowi lineáris fejlődéselméletre Chenery kidolgozott egy strukturalista fejlődéskoncepció elméletet
· többváltozós nemlineáris összefüggés

· ha egy adott országot rá kell állítani erre a fejlődési pályára, ki lehet számolni, hogy hol és mit kell változtatni a gazdaságban → ez feltétel a hitelfelvételhez a Nemzetközi Valutaalapnál

· a fejlődő országok gazdasági berendezkedése:

· modern szektor (ezt hozzák a gyarmatosítók)

· eleinte az arany és az ezüst volt a fontos (bányák)
· később cukornádültetvények

· majd mindenféle nyersanyag kitermelése

· a globális világ ezt a modern szektort növeli a világban, lásd leányvállalatok elszigetelt jelenléte az egyes fejlődő országok gazdaságaiban

· tradicionális szektor

· a fejlődő országok saját fejlődésének eredménye, az, ami a gyarmatosítók nélkül van

· pl. talajváltó földművelés, nomád pásztorkodás, árasztásos rizstermesztés → terméktöbblet → ez teszi lehetővé az állam kialakulását (nem kell mindenkinek az élelemszerzéssel foglalkoznia, ennek köszönhetően kialakulhat egy irányító, kormányzó réteg)


[image: image9]
· bilaterális gazdasági kapcsolatok

· „land-locked” országok

· szárazfölddel körülvett országok, ez plusz lemaradást eredményez számukra

· pl. Ruanda és Burundi

· Ruanda kávét vitt a közös piacra → Brazília nemzetközi kávéhatalommá való növekedése miatt Ruandában megszűnt a kávétermesztés → megmaradt a bartell-kereskedelem (árút árúért) – ez a land-locked országokra jellemző
· protekcionizmus

· ez jelentős bevételt jelent az államnak, leépítésével tehát nagy összegektől esik el az államkassza

· 1974: Új Világgazdasági Rend (nyersanyagintenzív világ) – nem valósult meg
· 1., Multinacionális vállalatok – nemzetközi magatartási kódex

· 2., hivatalos fejlesztési segély

· a fejlett ipari országok GNP-jük 7%-át befizetik az ENSZ-nek, hogy abból segítsék a fejletlen országok gazdaságainak fejlődését

· 3., Nemzetközi Beruházási Tröszt

· ENSZ által irányított nemzetközi beruházási ügynökségek létrehozása

· 4., Nemzetközi adóztatás

· azért merült fel ez a gondolat, mert egy multi csak ott fizet adót, ahol működik, holott világszinten szerveződik, s ebből szerzi az előnyét
· 1980-82: tőke-technológia intenzív, globális világpiac

· kereslet-kínálat egyensúly megbomlása

· ’90-es évektől globális szinten szerveződnek a nagy vállalatok

· 1992: Rio de Janeiro – konferencia

· Sustainable developmen (rossz fordítással: fenntartható fejlődés)

· helytálló, kívánatos fejlődési pálya; erkölcsi felelősség

· 1994: New York – konferencia (második Rió)

· biológiai sokféleség – védeni kell

· éghajlatváltozás

· aszály elleni küzdelem

· konferenciák sora következett, de eredményt egyik sem hozott

· véget ért a kollektív importhelyettesítő és mindenhatóvá vált az exportösztönző iparpolitika → ez az egyetlen kiút a fejlődő országok számára

· exportorientált iparfejlesztő modell (NIC = Newly Industrialized Countries)

· a világpiacon eladható termékeket gyártó iparágak fejlesztése

· nagy mértékű működőtőke- és munkaerő bevonás

· az állam gazdasági szerepvállalásának különböző variációi

· nagy mértékű gazdasági növekedési ráták

· az újonnan iparosodó fejlődő országok sorolhatók ide

· FDI inward stock/GDP%

· fejlődő országok: 30-35%

· egyes NIC-országok: 60-70%

· Szingapúr: 750% (nem elírás, 750%!)
· NIC országok csoportosítása:

· NIC I (’70-es évek)

· Hongkong (Kína különleges gazdasági övezetként kezeli)

· Tajvan (nem tagja az ENSZ-nek, Kína tartományként kezeli)

· Dél-Korea (8000-8500 USD GDP/fő)

· NIC II (’80-as évek)

· Indonézia (Jáva szigete a legfontosabb)
· Thaiföld

· Fülöp-szigetek

· Malajzia (ón és kaucsuk helyett ma már integrált áramkör; transznacionális vertikális integráció + intra-firm kereskedelem)

· NIC III (’90-es évek)

· Vietnam??

· Kína??

· Laosz

· Kambodzsa

· az új regionalizmus eszmerendszere

· egy cél van: az országok minél sikeresebbek legyenek

· szabadkereskedelmi övezetek létrehozására, további integrálódásra nincs szükség
· Mercosur, GCC, NAFTA, APEC

· fejlett és fejlődő országok is a tagjai

· cél: integrációs erőtér létrehozása

· NIC I, NIC II → valóban sikerességről beszélhetünk?

· feketegazdaság aránya a legális gazdasághoz képest: megfigyelhető a feketegazdaság rekordméretű aránya (ez hűen tükrözi az állam és a gazdaság közti kapcsolatot)

· munkaerő? – gyermekmunka (amíg van többletmunkaerő, addig fejlődik a gazdaság)

· társadalmi rétegek egyenlőtlensége

· területi egyenlőtlenséget is jelent

· (Magyarországon 1 millió fő él a szegénységi szint alatt)

· korrupciós index (ezt 50 országra számolják)

· (Kelet-Közép-Európában mi vagyunk a legkevésbé korrupt ország)
· az érkező tőke koncentrált felhalmozódása (Manila, Bangkok)

· a földkerekség 3 leggazdagabb emberének a jövedelme meghaladja a 43 legszegényebb ország együttes GNP-jét!!!!!!!!!!!!!!! 
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· egyre többen mondják, hogy saját ipart akarunk, saját mozit, stb. → ez lesz a jövő USÁ-jának a legfőbb problémája, az ellenállás

· a mostani fejlődés veszélytényezői:

· 1., Fejlődés-Biztonsági Tanács (mert az ENSZ nem képes a helyzetet orvosolni)

· 2., Nemzetközi Beruházási Bank

· 3., Globális Köztponti Bank

· David C. Korten: Tőkés társadalmak világuralma 

· „Global governance”

· www.worldbank.org
· szeptember 11. után Tobin-féle adó (0,7%) a spekulációk után – jelentős bevétele volt ebből az amerikai álamnak
11. előadás (2003. december 1.)

Délkelet-Ázsiai térség

· ASEAN – 1967

· Association of South-East Asian Nations
· egészen más tényezők miatt jött létre, mint a többi integráció → a Szovjetunióval szemben akartak kialakítani egy erőteret

· fő alapító tag: Szingapúr

· többi alapító tag: Indonézia, Fülöp-szigetek, Malajzia, Thaiföld

· 1984: Brunei csatlakozása (miután kivált a maláj nemzetközösségből)

· 1995: Vietnám csatlakozása

· 1997: Laosz és Kambodzsa csatlakozása

· 1998: Mianmar csatlakozása

· az alapításkor (1967) meghatározott célkitűzés a politikai unió
· ma már a legsikeresebb integrációnak tekinthető (ennek alapvető oka a tagállamok egyenkénti sikeressége)

· AFTA (ASEAN Free Trade Area) – 1990-es évek közepe

· az új regionalizmus jegyében nyitnak → nem cél az integráció lépcsőfokainak végigjárása, csupán egyetlen céljuk van: a tagországok világpiaci sikeressége (ennél többet nem is akarnak)

· a szervezet központja Szingapúrban van (mindössze egy 10-12 fős titkárság)

· magvalósították az exportösztönző iparpolitikát, ami azt tűzte ki célul, hogy az országoknak minél nagyobb legyen a világpiaci integrációja

· az intraregionális kereskedelem az összkereskedelem 50%-át adja (ebben a mutatóban világelsők)

· a tagországok különböznek egymástól a fejlődést menetét illetően

· Szingapúr: NIC I

· többiek: NICII

· Brunei: abszolút monarchia (& „csak” kőolajjal foglalkozik)

· Vietnám: kérdés, hogy a NIC II-hoz tartozik-e? (olcsó munkaerő és amerikai tőke, mely főleg a textiliparba érkezik)

· Laosz, Kambodzsa: belpolitikai rendezetlenség
· Mianmar: jelenleg is katonai diktatúra van

· → a nem alapító tagokra húzóhatással volt a felvétel

· a regionális indukció elve:

· ha egy ország a nálánál fejlettebb gazdasági rátájú országok közt helyezkedik el, az húzó hatással lehet a gazdaságára

· ezt figyelhetjük meg Brunei, Vietnám, Laosz, Kambodzsa és Mianmar esetében is
· Szingapúr

· a térség legfőbb közvetítő állama, üzleti központja, amit elsősorban a jó stratégiai-földrajzi helyzetének köszönhet

· itt található a világ 4. legfontosabb értéktőzsdéje

· már a VII. században is kereskedelmi központ volt, a mai várost Thomas Raffles alapította 1819-ben (a legideálisabb kereskedelmi központot kellett megkeresnie a Brit Kelet-Indiai Társaság számára → ebben az időben még a Holland Kelet-Indiai Társaság dominált a térségben)
· a védett, mélyvizű kikötőhöz tartotó főszigetet és a környező kisebb szigeteket Raffles megvette a maláj szultántól, ettől kezdve a brit korona egyik ékkövének számított → 1965-ben nyerte el függetlenségét (brit gyarmatbirodalom feloszlása)

· 646 km2 az összterülete (1 fősziget + néhány kisebb)

· 3 millió fő lakja, ennek 70%-a kínai

· minden közműellátás (köztük az ivóvíz is) maláj területről érkezik

· érdekesség, hogy Szingapúr belső városképét levédették, ami azt jelenti, hogy ott már különleges engedéllyel sem lehet építkezni

· a térség regionális HQ-inak a székhelye (minden 2. telefonhívás nemzetközi beszélgetés!!)

· Szingapúr K+F központ is (elektronikai és biológiai K+F)
· a világ legglobalizáltabb állama (minden 5. munkavállaló külföldi állampolgár)
· jelenleg Szingapúr a világ legforgalmasabb kikötője (megelőzte Rotterdamot is)

· gazdasági mutatók:

· a reexport értéke 40%

· az exportkoefficiens (export/GDP) értéke: 350% (Mo.: 40%)

· a magyar GDP 40%-a az exporton keresztül realizálódik; közepes méretű országok esetében ez jó mutatónak bizonyul, Szingapúr esetében azonban már csalóka

· Szingapúr exportkoefficiense azért ilyen magas, mert nagyon nagy a reexport (közvetítő kereskedelem) aránya – máshol állítják elő az árut
· nagyon magas az intra-firm kereskedelem aránya is (ld. TNC-k)

· a kereskedelem 30%-a szolgáltatás-kereskedelem

· az export 2/3-a üzleti szolgáltatásokból (és pénzügyi tranzakciókból) adódik

· GDP/fő: 32ezer USD

· USA: 33ezer USD

· Svájc: 35-37ezer USD

· Szingapúrban dirigista gazdaságpolitika van: az állam beleszól a gazdaságpolitikába (sikert hozott ez a fajta politika)

· szemben áll azonban az USA liberális gazdaságpolitikájával, ahol az álam csak őrködik, de nem avatkozik be
· a szingapúri fejlődés árnyoldalai:

· titkosrendőrség

· aki középvezetői pozícióba kerül, azt 1 hónapig megfigyelik

· a világ egyik legtisztább levegőjű városa (ezért meg is kell szenvedni: csúcsidőben egyedül nem lehet gépkocsival közlekedni – hozni kell még egy embert()

· fizetni kell a city-be való belépéskor

· a szemetelésért nagyon súlyos pénzbírságokat szabnak ki (több százezer forintos nagyságrendben kell fizetni egy eldobott zsebkendő miatt)

· „növekedési háromszög” (Growth Tringle)

· nem összekeverendő az „aranyháromszöggel”!!

· Szingapúr a háromszög központja

· északon: Johor Baharu-i terület (legfejlettebb maláj térség)

· délen: indonéz Riau-szigetek (ide telepítik a területigényes tevékenységeket, pl. raktározás)

· Malajzia

· a legfejlettebb NIC II-beli állam

· kettősség jellemzi: fejlett nyugat és visszamaradottabb kelet

· a nyugati területeknek is a nyugati fele a legfejlettebb térség (Kuala Lumpur – itt áll a Petronas kettős tornya, amely a világon a legmagasabb építmény, s amely épület otthont ad az állami kézben lévő olajvállalatnak)

· a malajziai sikeresség nagy részben a volt pénzügyminiszternek köszönhető, többek közt a Petronas gigászi toronyépületét is ő álmodta meg

· vezető iparága az elektronika

· FDI inward stock/GDP (külföldi direkt befektetés): 40% (Mo.: 30%)

· a GDP 10%-a származik az üzleti szolgáltatásokból

· kötelező a középfokú tanulmányok elvégzése is

· nagyon erős nemzeti öntudatuk van
· az 1960-as években a kínai kisebbség kezében volt az üzleti szféra nagy része, ez nem tetszett a malájoknak és hoztak egy döntést, miszerint üzletük (értsd: vállalkozásuk) csak maláj születésűeknek lehet
· 1980-as években alapították a Proton autógyárat, a nemzeti öntudatot erősítendő, de nem jött meg a várt siker, ma már csak 50%-os kihasználtsággal működik

· multimédia szuperfolyosó kialakításának a terve (ez is a már említett pénzügyminiszter ötlete volt)

· egy új szövetségi fővárost is megálmodott: ez Putrajavában lett volna

· az 1997-es délkelet-ázsiai pénzügyi válság azonban keresztülhúzta a számításait és abbahagyták ezen elképzelések megvalósítását (a pénzügyminisztert meg eltávolították székéből)

· Indonézia

· transzmigrációs program: a sűrűn lakott nyugati országrészből áttelepítették a lakosságot a gyéren lakott keleti országrészbe (Jáva, Madura és Bali szigete volt a legsűrűbben lakott – és az még ma is)
· a ’80-as években aztán magától megindult egy visszaáramlás, tehát a vállalkozás sikertelen volt
· Burma = Mianmar

· az egyik legnagyobb rizstermesztő/exportáló ország volt

· hatalmas kőolajlelőhelyek

· 1962: katonai diktatúra kezdete, és tudatos gazdasági leépítés → ma 300 USD az egy főre eső GDP értéke és rizsbehozatalra szorulnak

· teakfa (nem elírás, teakfa) az egyetlen kiviteli áruja (40%-át teszi ki az exportnak)

· arany háromszög: a kábítószer termelés és kereskedelem központi területe

· kábítószer-kereskedelmi központok a világon: 1.Afganisztán, 2.Mianmar, 3.Laosz

· Laosz
· land-off ország

· nincs vasúti hálózata

· de: vannak kábítószer-ösvényei (a kereskedelem útvonala)

· Kambodzsa

· Phnom Penh: a kábítószer-kereskedelmi útvonal egyik központja

· Pol Pot személye tartja fenn a jelenlegi hatalmat

· Brunei

· már 600 éve ugyanaz a család kormányozza az országot

· nagyon fontos szerepe van a kőolajnak

· nem hivatalosan a szultán, aki mellesleg a világ második leggazdagabb embere (azért csak második, mert megelőzte őt Bill Gates), a monarchiák legfőbb hitelezője

12. előadás (2003. december 8.)

A GCC és a CEFTA

GCC

· Gulf Cooperation Council (Öbölmenti Országok Tanácsa) 1981
· tagjai: Bahrein, Kuvait, Omán, Katar, Szaúd-Arábia, Egyesült Arab Emírségek
· a világ kőolajtartalékainak közel fele található a GCC országaiban
· GCC által létrehozott intézmények:

· Arab Fejlesztési Bank

· Arab Fejlesztési Segély

· 1981, az alapítás éve volt az utolsó év, amikor még nagyon magas volt a kőolaj világpiaci ára → az öbölmenti országok rekordbevételre tettek szert

· 1973 volt az első év, amikor a kőolaj világpiaci ára kb. 10-szersére nőtt, a második kőolajrobbanás pedig 1979-re tehető

· 1982 volt a sorsfordító év, ekkor először csökkent az olaj ára a ’70-es évek után

· takarékossági programok indítása

· a pénzügyi átalakulások mellett a külföldi működőtőke-befektetések kerültnek előtérbe, s még ma is ez a legfontosabb feladat
· befektetéseik túlnyomó része az OECD országaiba irányul

· a külföldi működőtőke befektetésekről dióhéjban:

· equity capital (ez az egyik típusa): tulajdonosi jogokhoz jutunk a befektetésünk által, beleszólhatunk az irányításba

· intra-company loan (a másik típus): vállalaton belüli kölcsönzés (ld. Juhász Krisztina előadása)

· ez gyakorlatilag nyomon követhetetlen, mert pénzügyi befektetésnek tekintendő (pénzügyi befektetés: lehet kölcsön, nemzetközi értékpapír-kereskedelem és spekuláció)

· a GCC-nek fel kell készülnie a „kőolaj utáni” időkre → pénzügyi befektetésekkel igyekszik megtenni mindent ennek érdekében

· a GCC már rég nem a kőolajról szól, hanem közös fellépést jelent a pénzpiacon

· a GCC országai monarchiák, emiatt az övék egy kicsit másfajta integráció, mint a „nyugati-típusú” integrációk

· megfigyelhető az uralkodó családok dominanciája

· alkotmányos monarchia van (többségében), de a királynak ugyanakkora beleszólása van az államügyekbe, mint eddig, amíg nem volt parlament

· sok esetben nincs is parlament, ilyen esetekben nem átláthatók a gazdasági folyamatok

· a GCC-nek külön K+F fejlesztési alapja van

· együttműködnek az oktatás, a turizmus és a nemzetközi pénzügyi átutalások terén is

· további céljuk: monetáris unió létrehozása
Szaúd-Arábia

· államforma: monarchia

· főváros: Rijád (3.183.000 fő)

· terület: 1.960.582 km2
· népesség: 23.513.000 fő (ebből 5,4 millió fő külföldi munkavállaló, s ebből is 4 millióan kizárólag a kőolajszektorban dolgoznak)

· ők rendelkeznek a világ legnagyobb kőolajkészletével

· itt található a világ kőolajtartalékainak ¼-e

· Szaúd-Arábia a világ legnagyobb kőolajexportőre

· a GDP 45%-a, az exportbevételek 90%-a származik a kőolajból

· GNP: 149,9 milliárd USD

· GNP/fő: 7230 USD

· ez csalóka adat, mivel igen széles szakadék van a társadalmi rétegek között

· nemzeti valuta: szaúdi riyal (SAR)

· a GDP szektoriális megoszlása:  mezőgazdaság: 7%, ipar: 48%, szolgáltatás: 45%

· legnagyobb külkereskedelmi partnerei (sorrendben): USA, Japán, Dél-Korea

· lazítani szeretne az USA-hoz fűződő viszonyán, nem akar ugyanis a szövetségese lenni (ugyanakkor ezt nehéz lesz megvalósítani, mivel a külföldi működőtőke-befektetéseinek nagy része pont az USA-ba irányul

Kuvait

· államforma: névleges alkotmányos monarchia 

· névleges, mert: van parlament, de nem számít, hogy mi a véleménye
· alkotmányos, mert: 1962-ben elfogadták az alkotmányt, ugyanakkor a nőknek nincs szavazati joguk (nemrég volt erről népszavazás, de nem sikerült megszavazni a nők szavazati jogát, és újabb szavazást még 15 évig nem lehet kiírni ugyanebben a kérdésben – a sajátos alkotmányuk miatt)
· főváros: Kuvait (1.165.000 fő)

· terület: 17.820 km2
· népesség: 2.112.000 fő (ebből 1,2 millió fő külföldi munkavállaló)
· az iraki háborút követően közel 5 milliárd USD-t költöttek a helyreállításokra

· a világ kőolajtartalékainak 10%-ával rendelkezik

· Kuvait sokkal aktívabb szereplője a világnak, mint pl. Szaúd-Arábia

· 1999-ben 2 milliárd USD!! volt az összes külföldi működőtőke beruházása

· → „a jövő generáció tartalékalapja”

· az alkotmányuk előírja, hogy a kőolajexport 10%-át külföldön kell befektetni
· az alkotmány írja elő azt is, hogy az állam minden polgárának köteles munkát biztosítani (látszatfoglalkoztatottság = kapun belüli munkanélküliség → a foglalkoztatottak 50%-ára nincs is szükség, csak hát megtehetik, hogy ők is „dolgozzanak”)
· az oktatás jócskán elmarad a világátlagtól, nagyon sok az analfabéta (a férfiak 18%-a, a nők 24%-a írástudatlan)

· nemzeti valuta: kuvaiti dinár (KWD)

· GNP: 35,8 milliárd USD

· GNP/fő: 18.030 USD

· a GDP szektoriális megoszlása: mezőgazdaság: 0,3%, ipar: 60%, szolgáltatás: 39,7%

· a GDP 5%-át a feldolgozó ipar adja, ami azt mutatja, hogy vannak törekvések a kőolaj dominanciájának megtörésére az ipari termelésen belül
· legfontosabb külkereskedelmi partnerek (sorrendben): USA, Japán, NIC-országok

Egyesült Arab Emírségek

· államforma: emirátusi szövetség

· főváros: Abu Dzabi (904.000 fő)

· terület: 82.880 km2
· népesség: 2.446.000 fő (ebből 1,6 millió fő külföldi munkavállaló)

· a GDP 1/3-a a kőolaj- és földgáztermeléshez kapcsolódik

· a kőolajtartalékaik 100 évig elegendőek

· „állami” programok: infrastruktúra fejlesztése
· hivatalosan off-shore területnek tartják számon

· GNP/fő: 21.100 USD

Katar

· államforma: abszolút monarchia

· főváros: Doha (391.000 fő)

· terület: 11.437 km2
· népesség: 793.000 fő

· a GDP 30%-a, az exportbevételek 80%-a a kőolajhoz kötődik

· a világ 4. legnagyobb földgáz-telepe itt található, Katarban (a legnagyobb egyébként Üzbegisztánban található – mai ismereteink szerint)

· GNP/fő: 21.000 USD

· a GDP szektoriális megoszlása: mezőgazdaság: 1%, ipar: 49%, szolgáltatás: 50%
Omán

· államforma: abszolút monarchia

· főváros: Maszkat (887.000 fő)

· terület: 212.460 km2
· lakosság: 2.713.000 fő

· nincs írott alkotmánya

· nem engedélyezett a politikai pártok működése

· minden törvényhozó és végrehajtó hatalom a szultán kezében összpontosul
· GNP/fő: 8.000 USD (becsült érték)

Bahrein

· államforma: alkotmányos örökletes monarchia

· főváros: Manama (162.000 fő)

· terület: 665 km2
· lakosság: 656.000 fő (ebből 228.000 fő külföldi munkavállaló)

· 2001-ben politikai reformok kezdődtek:

· „Nemzeti Akció Terv”: politikai liberalizációs törekvések

· minimális a kőolajtartaléka

· a gazdaság mindenhatósága nem a kőolajról szól → Bahrein üzleti központ és a Perzsa-öböl off-shore központja (a Perzsa-öböl „Szingapúrja”)
· GNP/fő: 9.370 USD

· legfőbb külkereskedelmi partnere Szaúd-Arábia (Bahrein fő szigetét egy 25 km-es töltés kapcsolja össze Szaúd-Arábiával, s hasonló függésben van tőle, mint Szingapúr Malajziától)

· Bahrein részlegesen együttműködő off-shore területnek számít 
· az off-shore-ról dióhéjban: off-shore ≈ parton kívüli → nem adóparadicsom; az a lényeg, hogy a terület kormányzata részlegesen vagy teljesen lemond a felügyeleti jogáról

· kb. 60-70 off-shore terület van a világon

· a világ pénzügyi tranzakcióinak kb. fele off-shore központon keresztül történik, sőt: a magánvagyon 20%-a átáramlik ezeken keresztül
·  3 típusát különböztethetjük meg az off-shore területeknek:

· 1. típus: együttműködő területek, kötelező az adatszolgáltatás

· pl. Bermuda-szigetek: ez a világ legexkluzívabb off-shore területe (itt viszont kötelező az adatforgalom)

· 2. típus: nem együttműködő területek

· pl. Nauru

· 3. típus: részlegesen együttműködő területek, pl. Bahrein:
· teljes titoktartás

· nincsenek adókorlátok

· nincsenek egyezmények más országokkal az adóinformáció megosztására

· egyszerűen létrehozható és megvásárolható cégstruktúrák

· kiváló kommunikációs kapcsolatok

· vezető világvaluta, főleg USD használata

· a valutaátváltás ellenőrzésének hiánya

· lehetőségek a vállalati eszközök tulajdonosának elrejtésére

· a vállalatok jelentés-kötelezettségeinek a hiánya

· a vállalatok felügyeletének hiánya

· pl. még a Kajmán-szigetek is ide sorolható, mely a világ 5. legnagyobb gazdasági központja (rajta keresztül vásárolt gépeket a Malév)
CEFTA (Cenral European Free Trade Area) 
· 1978. november: „Alpok-Adria Közösség”

· 1990. május: „Dunai Országok Közössége”

· 1991. február: Visegrádi csúcstalálkozó

· 1335: a történelem első kereskedelmi egyezménye (cseh-magyar-szlovák-lengyel)

· cél: közös tájékoztatás, együttműködés

· 1991. december: visegrádi országok társulási szerződése az EGK/EU-val

· ennek keretében teljes, vagy részleges vámlebontást alkalmaznak (az EGK és a társult tagok között)

· a mezőgazdasági cikkek esetében nem, mert azok nagyon érzékeny árucikkek

· a társulási egyezmények (1992-94), valamint a KGST összeomlása (1991) miatt jött létre a CEFTA

· a KGST összeomlása azt jelentette, hogy visszaálltak a vámhatárok az egykori KGST-tagországok között, s ez megnehezítette az egymás közti kereskedelmet Közép- és Kelet-Európában

· 1992. december: a CEFTA alapító szerződésének aláírása

· 1993. március 1-én lépett hatályba

· előzményének a visegrádi egyezmény és annak tagországai számítanak

· sokan állítják, hogy késett a CEFTA aláírása, azt ugyanis a közvetlenül a KGST összeomlása után létre kellett volna hozni
· a késlekedés miatt a KGST utáni másfél éves űrben a volt KGST országok átlagosan 60-70%-ban az EU-val (EGK) kereskedtek, mivel a társulási szerződés jórészt lebontotta a vámhatárokat az EGK és a volt KGST-tagok között, ugyanakkor a volt szocialista országok között meg épp ekkor álltak vissza a vámhatárok → ezen  másfél év alatt rekord profitot hozott a kereskedelem az EU-ban

· 1994. február: a CEFTA-megállapodások felgyorsítása

· az ipari kereskedelem 50%-a volt csak vámmentes a célul kitűzött 95%-kal szemben (1998.januárig kell ezt teljesíteni – így szólt a megállapodás)

· 1996: Szlovénia csatlakozása a CEFTA-hoz

· 1997: Románia csatlakozása

· 1998: Bulgária csatlakozása

· nagyon sok kérdőjel van a CEFTA körül:

· van-e értelme?

· egymás közti kereskedelem: 5-6% körül (Mo., Lo., Szlovénia, Cseho.)

· Szlovákia egymás közti kereskedelmének értéke viszont 60% → mert jórészt a csehekkel kereskednek

· bartelkereskedelem = közvetlen árucsere

· pl. Magyarország és Ukrajna között (mert körülményesek a pénzügyletek Ukrajnában)
· egyszerűbb, ámde statisztikailag kevésbé kimutatható 

· közvetítő kereskedelem

· nagy jelentősége van a CEFTA-ban

· a mezőgazdasági termékekre nem alkalmaz vámlebontást

· egy megállapodás értelmében rendkívüli vámokat is szabhat ki egy tagország bármely másik tagország árujára – ha költségvetési deficitre hivatkoznak

· politikai retorziós eszközként alkalmazzák (főleg a románok meg a szlovákok, a mi kis kedvenc jó-szomszédaink..)

· pl. ezt alkalmazta Szlovákia, amikor kiderült, hogy nem került bele a luxemburgi hatokba (1998)

· a CEFTA-nak nincs igazán központja, csupán egy letéteményese: Lengyelország (Krakkó), az ő feladatuk az évenkénti csúcstalálkozó megszervezése (eza  legmagasabb döntési fórum)

· van egy kitétele a CEFTA-nak: ha valamely tag EU-tag lesz, akkor automatikusan megszűnik CEFTA-tag lenni → 2004-ben Románia és Bulgária maradnak csak

· valószínűleg a CEFTA megmarad egy politikai egyeztető fórumnak, erről azonban még nem történt döntés (de: van már egy politikai egyeztető fórum a térégben: Közép-Európai Konzultációs Fórum)

· ( a CEFTA-nak egyetlen célja volt: a tagországok EU-hoz való csatalakozása

· más szubregionális térségek is vannak a térségben, pl. „Kárpátok Együttműködés”, ezeket az EU is támogatja

· más kontinensen is vannak szubregionális együttműködések, pl. Nyugat-Afrikai Gazdasági Közösség
13. előadás (2003. december 15.)

Összefoglalás, kiegészítés

· az órán elhangzottakat beleírtam az eddigi anyagba

· vizsga:

· 2004.január 12. 10 óra vagy 2004. január 16. 10 óra
· 1,5 órás vizsga, max. 100 pont

· 3 rész:

· fogalommeghatározás (10 db, 20 pont)

· pl. kik a laekeni tizek?

· pl. kik a helsinki hatok?

· pl. kik a luxemburgi hatok?

· pl. mi a maastrichti szerződés 1. pillére?

· pl. mi az APEC?

· kisebb esszékérdés (1-2 db, 15-30 pont)

· nagyobb esszékérdés (kb. 50 pont)

· pl. a TNC-k térbeli szerveződése?
· pl. mi a HQ?

· állítólag nem szabad mellébeszélni, de ha szükséges, akkor ad rá pontot (
· olvashatóan kell írni

· a Bernek utálja, ha azt írják: Kis-Tigrisek, vagy hasonlók, helyette ez javasolt: NIC országok vagy újonnan iparosodott országok

Hazai piacra termelő vállalat





Export – független csatornákon (kereskedők) keresztül





A külföldi piacokon értékesítő hálózat kialakítása


a., vásárlás („barnamezős”)	    b., „zöldmezős”





Termelő telephelyek létrehozása külföldön


a., vásárlás („barnamezős”)	    b., „zöldmezős”





License külföldi termelők számára





A TNC-k fejlődésének modellje





AV = HQ





Reg. HQ





Reg. HQ





Reg. HQ





Reg. HQ





U





U





U





U





U





U





U





U





U





U





U





U





U





K+F





K+F





deintegrált gazdasági helyzet





duális gazdasági szerkezet





tradicionális szektor





modern szektor (ezt hozzák a gyarmatosítók)





mezőgazdasági termelés





alternatív





talajváltó földművelés





nomád pásztorkodás





globális gazdasági szerepvállalás





lokális társadalmi, gazdasági, politikai adottságok





a külföldi működőtőke-befektetések gazdasági hatása





a lokális tényezők együttese, mint „társadalmi szűrő”





bekapcsolódás a globális világgazdaságba





a helyi gazdaság átalakulása??


gazdasági-társadalmi dualizmus??





a „globális” értékrend, társadalmi-gazdasági feltétele??





a lokális társadalmi értékek megőrzése??
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